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Asesoramiento, contactos y negocios

Asesorate

dias 20/5y 21/5-de 10.00 a 14.00 hy de 16.00 2 18.00 h

Ven al espacio Asesérate sin cita previa y tendras asesoramiento a la
carta.

Expertos de mas de veinte entidades diferentes te asesoraran
personalmente y atenderan tus consultas en:

Creacion de empresas

Ajuntament de Barcelona %._z'—fg A "\

Urbanisme i Infrastructures 9‘ FESALC Cooperatives de Treball
de Catalunya

Barcelon@ctiva @

[0 Fumnct
D Bosch i Gimpera * la creacié

Gestion y estrategia empresarial

S s i
eggresnrls j{ AEA;; E ggl(l:gga Ixlijrsycaonom istes MSecot

Financiacion

22810 Barcelon@ctiva FTRIR  cecot 8ANG

b

i W[ per ta creacic
Ve K3 mee)  YAE
e P

Marketing
cecotemc Bz FdEC

rrrrrrrrrrr

Innovacion y tecnologia

ﬁﬁg"é e I Sosth i Gimpera ParcdeR

st cecot BANG w-nuu-d- o UAB e
Internacionalizacion
90016 @ Ajuntament de Barcelona G Ceeot EEN[;

Promecié Econdmica Cambra de Comerg
de Barcelona




Concreta

dias 20/5y 21/5 - de 10.00 a 14.00 hy de 16.00 a 18.00 h

No importa en qué fase se encuentre tu proyecto: del espacio Con-
creta saldrés con algo méas de lo que esperabas. Aqui te ofrecemos
la posibilidad de poner color a tu idea, crear tu empresa al momento
o recibir asesoramiento de una manera diferente. Ven a concretar
sin cita previa.

La idea

Genera nuevas ideas

Recibe orientacién para encontrar nuevas vias de generacién de
ideas, formulando nuevas preguntas o replanteando lo que no te es-
perabas. Y con la ayuda de un disenador consigue que tu idea cobre
forma'y color sobre el papel.

A cargo de Inteligencia Creativa.

Pon a prueba tu idea
Identifica los puntos fuertes y débiles de tu idea de negocio a través
de la herramienta interactiva Test-ldea.

Barcelon@ctiva

La empresa

Constituye tu empresa

En el Punto de Asesoramiento e Inicio de Tramitacion (Punto PAIT)
tienes un servicio de tramitacion telematica para crear tu empresa
en un plazo de cuarentay ocho horas (concertando cita previa; es
necesario haber asistido a la capsula “Cémo tramitar telematica-
mente en Barcelona Activa” y llevar la documentacién requeridal.

Barcelon@ctiva

El diseno

Gestion del disefio
Con una herramienta de autodiagnéstico podras medir la gestion del
disefio en la empresa.

8C035

Protege la creatividad: Re-crea

Llévate tu sello Re-crea para proteger tu creatividad. Es necesario
traer la firma electrénica o, en su defecto, la documentacién que se
indica en www.re-crea.es.

S e Cambra de Comerg
de Barcelona
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Asesoramiento, contactos y negocios ‘”’

La tecnologia

Diagnoéstico de valorizacion de la tecnologia: Emprende con valor

i Tienes una idea tecnoldgica? ;Tienes en cuenta las necesidades en

el desarrollo de la tecnologia? Aqui recibirds el asesoramiento de un
experto y obtendras un informe de la situacion, las necesidades genéri-
cas de tu idea y recomendaciones sobre financiacién y proteccion de la
propiedad intelectual.

Consulta el portafolio de tecnologias

i Conoces el estado de las tecnologias punteras del sector en el que
quieres desarrollar tu idea? Te ofrecemos una herramienta de consulta
de las tecnologias en stock de las instituciones y empresas con las que
KIMbcn mantiene colaboracion.

La comunicacion

Crea tu campana en Internet

Convierte el vale de 50 euros de Google Ads que encontrards en la
bolsa de participante del Dia del Emprendedor en una campana on line
para tu empresa o proyecto. Expertos de Google te asesorarany
crearan la campana al momento.

Google

Conecta VIP

dias 20/5y 21/5 - durante todo el dia

No dejes pasar esta oportunidad de hablar de negocios y presentar

tu idea a algunos de los directivos y decision makers de mas peso del
panorama empresarial, como, por ejemplo, Jorge Lasheras, presiden-
te de Yamaha Motor Espana; Xavier Torra, director general de Simon
Holding; Carlos Grau Lara, director de Microsoft Cataluna; Josep
Gonzalez, presidente de PIMEC; Francisco Martin Fris, presidente de
MRW; Bettina Gotzenberger, consejera delegada de LO MAS LEGAL
SL; Ignacio Sala, director de Marketing de Atrapalo; Antoni Abad i
Pous, presidente de CECOT; Victor Curto, vicedecano del Colegio de
Publicitarios y RRPP de Cataluna; Federico Borras, socio director de
KPMG Recursos SA; Josep Morell, empresario de Industrias Metaldr-
gicas Jem SA; Josep Rovira, presidente de Grupo SIFU; Marti Saballs,
subdirector de Expansion; Fernando Castelld, miembro del consejo de
administracion del Grupo Ebro Puleva, entre muchos otros.

Consulta en la web del Dia del Emprendedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia, la lista actualizada de VIP,
inscribete en ellay empieza a prepararte. Te confirmaremos la
cita en los dias previos a la jornada.



Face to Face

dias 20/5y 21/5 - de 10.00 a 14.00 hy de 16.00 a 18.00 h

Te concertamos entrevistas con otros emprendedores y
emprendedoras, posibles colaboradores, proveedores o clientes...
Especificanos tus necesidades y propuestas o responde a los
anuncios de otros participantes a través del apartado interactivo
Face to Face que encontraras en la web del Dia del Emprendedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia. jTe prepararemos una agenda a
medidal

Ademas, en el mismo Palacio de Congresos encontraras diferentes
posibilidades y espacios para continuar estableciendo contactos a
través del SMS Face to Face.

Con la colaboracion de la Joven Camara Internacional Barcelona.

Propon

dias 20/5y 21/5 - de 10.00 a 14.00 h

Las empresas publicas tienen algunos retos que podrian ser afron-
tados con servicios y productos innovadores. En este espacio se
pone en contacto a directivos de empresas publicas con empresas
proveedoras que puedan hacer propuestas concretas de soluciones
Unicas e innovadoras.

Consulta en la web del Dia del Emprendedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia, los detalles de esta actividad.

@ Barcelona
El districte de la innovacié

Asesoramiento, contactos y negocios ~D
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Encuentros ‘puifide

Pecha Kucha Night
Especial

dia 20/5 - de 20.00 2 23.00 h

20 iméagenes x 20 segundos. Este es el formato de este espacio de
interaccién entre profesionales creativos de todos los campos, como,
por ejemplo, la arquitectura, la musica, la cocina, el disefio o, incluso,
la ciencia, en el que podremos descubrir veinte proyectos innovadores
que han surgido en Barcelona.

Esta edicion especial del Pecha Kucha Barcelona sera una noche
especial, llena de networking y creatividad... Las Pecha Kucha Nights
empezaron a celebrarse en Tokio en el afo 2003 y actualmente se han
expandido ademas de 120 ciudades de todo el mundo, entre ellas
Nueva York, Londres, Berlin o Rotterdam... y desde hace cuatro
ediciones ya, Barcelona.

Encuentro de redes de
emprendedores

Networking breakfast

dia21/5-de8.30a9.30h

Macro-networking con la comunidad emprendedora de la ciudad. Joven
Cémara Internacional, First Tuesday, Eurecan Community, Gild Inter-
nacional, Bcn Techworking, Mobile Monday, Cava&Twitts, iWeekend,
Entrepreneurship Network Barcelona, Asociacién Jévenes Empresarios
de Cataluna (AIJEC), EO Spain, Xarxactiva de Empresas de Barcelona
Activa, El Iniciador, Venturepreneurs’ Organisation, Barcelona Entrepre-
neurship City, etc., son algunos de los partners que participan en esta
primera edicion del Encuentro de Redes de Emprendedores.

El objetivo es dar a conocer a la comunidad emprendedora las plata-
formas de networking de emprendedores mas activas de la ciudad. Un
espacio en el Dia del Emprendedor en el que intercambiar ideas con el
resto de la comunidad emprendedora local e internacional, conocer los
principales agentes y hacer networking sectorial.

BCN K H
R =il cava, twitts
% comunidad 000 FRST
eurecan xx E ‘ Entrepreneurs’ Organization [REESCg
Bnies e chca < Spain

wepreneurs nevwak barceions.

Gild Y il INICIADOR iWeekend

wwwwwwwwwww
W gidintemationalcom

JCI @ ore Camora ntormacional Barcsiona mm n xarxectiva

Federacid Mundial de Joves Liders | Emprenedors: d'empreses

MOBILENONDAY vev



Capsulas Crea

Soluciones para quien se plantea crear su empresa.

Serial entrepreneurs: de profesion, emprendedor

dia 20/5-9.30 h

iPor qué crear una empresa cuando ya tienes otra? ;Y por qué
vender la que tienes y crear una nueva? DescUbrelo gracias a un
emprendedor en serie y un experto en la materia.

Jordi Vinaixa, ESADE; M.A. Bonachera, AB-Biotics y Sevibe Cells.
ESADE

Business School

Universitat Ramon Liull

Emprender como auténomo: situacion actual y propuestas de
futuro

dia 20/5-10.30h

Analizaremos los efectos de la implantacion del nuevo estatuto del
trabajador auténomo, la situacion actual que viven los auténomos y
los nuevos retos de futuro.

Alex Fernandez, Autonomos PIMEC; Salvador Duarte, CTAC-UGT.

S7al pimec

Estudios de mercado: técnicas y fuentes de informacion

dia 20/5-16.00 h

Analizaremos las técnicas de investigacion y las fuentes de informa-
cién mas adecuadas para recoger datos que nos ayuden a compren-
der el "mercado” y a mejorar nuestro servicio o producto.

Maria Lluisa Solé, COLPIS.

Cotiegi de Politélegs
iSociélegs do Catalunya

Jornadas

Economia social: una oportunidad para salir del paro

dia 20/5-12.30 h

Gracias a expertos y emprendedores de economia social,
descubriremos las ventajas asociadas a este tipo de formas
juridicas, cooperativas y sociedades laborales, y cdmo pueden
convertirse, en muchos casos, en una salida al paro.

Pere J. Puig, FESALC; Miquel Miro, Ara_Coop.

Cooperatives de Treball

o
ac Cataunya FESALC



Jornadas

Financiacion para crear

dia 20/5-16.00 h

Conoceremos las ayudas mas solicitadas en la puesta en marcha de
empresas y los diferentes productos financieros especificos para la
creacién de empresas, poniendo especial énfasis en el microcrédito.
Alex d’Espona, BANC; Ramon Gatell Collell, MicroBank; Eduard Im-
bernol, Avalis. Modera: Christian Fernandez, senior partner
bcnHighgrowth.

H

benHighgrowth
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Emprender e innovar en el sector de los servicios sanitarios

dia 20/5-17.00 h

El sector de los servicios sanitarios como fuente de creacion de valor.
Tendencias y oportunidades para los préximos cinco anos.

Lluis Pareras, Colegio Oficial de Médicos de Barcelona.

COLLEG! g
OFICIAL ™ DE METGES
L DE BARCEIONA

¢Qué tengo que hacer para crear una empresa? ;Y cuanto vale?
dia21/5-9.30h

Repasaremos los aspectos clave de las diferentes formas juridicas a
tener en cuenta para elegir la méas adecuada a nuestro proyecto.
Ademas, sabremos cuanto nos costara poner la empresa en marcha.
Isabel Comas, Barcelona Activa.

Barcelon@ctiva

Reinventarse como emprendedor en tiempos de crisis
dia21/5-10.30h

i Es de locos lanzarse a una aventura empresarial en épocas de crisis?
No. Conoce de la mano de Pedro Nueno, director de Iniciativa Empren-
dedora de IESE, cdmo la iniciativa emprendedora se acomoda a los
ciclos econémicos.

Pedro Nueno, IESE.

WIESE

La vision empresarial de la investigacion

dia21/5-11.30h

Descubriremos las claves para mejorar y dotar de una visién empresa-
rial y comercial todos aquellos proyectos de negocio nacidos dentro del
ambito de la investigacion y la docencia universitaria.

Rickard Bucksch, UAB; Toni Laserna, DLM Solutions; Carlos Sanchez,
X-Ray.

oo Parc deRecerca
une UAB



¢Como crear una buena imagen corporativa?

dia21/5-12.30h

Tienes mucho que decir sobre la identidad de tu empresa. Conoce
los pasos que hay que dar antes de decidirse por un nombre y una
gréfica.

Pau Valdés, Nakami Agencia Creativa.

empresaris
e

Factores clave para emprender: ayudas y financiacion
dia21/5-16.00h

Informacion concreta sobre las cuestiones basicas necesarias para
crear una empresa y los principales instrumentos que las personas
emprendedoras tienen a su disposicion para cubrir estas necesida-
des.

Lluis Rodriguez, Direccién General de Economia Cooperativa y
Creacion de Empresas.

M| per la creacié
IMCM.II!I!!!I

Emprender socialmente: innovacion para el desarrollo
econdmico y social

dia21/5-17.00 h

Através de la experiencia de dos emprendedores sociales,
conoceremos casos en los que la innovacién no solo ha incidido en
el crecimiento de la empresa, sino que también ha producido
cambios en la sociedad.

Maria Calvo, Ashoka Espafna; Raul Contreras, IUNA; Jean Claude
Rodriguez Ferrera, CAF.
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Capsulas Crece

Claves para mejorar la gestion de
tu empresay hacerla crecer.

Plan Estratégico de Crecimiento

dia 20/5-9.30 h

Conoce la herramienta para la planificacion del crecimiento empresa-
rial PEC, desarrollada por Barcelona Activa e IESE Business School,
que tiene por objetivo guiarte en la elaboracién de un plan estratégico
de crecimiento para tu empresa.

Juan Luis Segurado, [ESE.

Barcelon@ctiva

Financiacion europea para PYMES

dia 20/5-10.30 h

En el proceso de desarrollo de las empresas es fundamental crecer
mediante la internacionalizacion y conocer las fuentes de financiacion
adecuadas. La red Enterprise Europe Network facilita informacion y
asesoramiento en la identificacion de fondos europeos.

Daniel Gassmann, EACI.

(c 3 ACC16

Cambra de Comerg
de Barcelona

5 lecciones de una vida emprendedora

dia 20/5-12.30h

Fearghal Mac Conuladh, actual vicepresidente de Lenovo, nos dard sus
recomendaciones o “lecciones” sobre lo que le ha ayudado a desa-
rrollar una vida empresarial emprendedora. Hablaremos de valores,
limites y equilibrios y empresas globales.

Fearghal Mac Conuladh, Lenovo.

D’INNOVACIO LA SALLE

Historias de exID, con D de Diseno

dia 20/5-12.30h

A través de casos reales, se expondra como diferentes empresas utili-
zan el disefo y lo gestionan de forma eficaz con el fin de diferenciarse y
competir en el mercado global.

Agatha Rasero i Rebull, BCD, Barcelona Centre de Disseny.

BCD35



Financiacion para el crecimiento

dia 20/5 - 16.00 h

El acceso a financiacidn es clave a la hora de hacer realidad tu
estrategia de crecimiento. Debatiremos sobre los instrumentos de
inversion idéneos en cada uno de los estadios de un proyecto con los
principales actores de la financiacion para emprendedores.

Antoni Giralt, Mercado Alternativo Burséatil; Elena Rico, Caixa Capi-
tal Risc; Pedro Granado, ENISA, y Wyatt Rosentall, inversor privado.

Barcelon@ctiva

Proteccion y comercializacion de tecnologias

dia 20/5-17.00 h

Analizaremos las formas existentes para proteger y comercializar
los resultados de investigacion en pequenas empresas de base
tecnolégica o en centros de investigacion.

Lourdes Jordi, Fundacién Bosch i Gimpera; Lidia Cases, Centro de
Patentes de la Universidad de Barcelona.

Fondacis
D Bosch i Gimpera

Univeritat de Bareeluna

Herramientas de acceso a los mercados internacionales
dia21/5-9.30 h

La internacionalizacion es, ahora mas que nunca, una necesidad y
una herramienta para el progreso, el crecimiento y la sostenibili-
dad competitiva de las empresas. En esta sesion se explicaran las
herramientas y los programas de apoyo y ayuda econémica para la
iniciacion en la actividad internacional.

Cristina Serradell, ACC10; Elisabet Coll-Vinent, Cdmara de
Comercio de Barcelona.

Acci6 @

....... Cambra de Comer
gz, de Barcelona

Outsourcing de procesos clave para mejorar la productividad

dia 21/5-10.30 h

Cubrir riesgos estratégicos y operativos y asegurarse de que la
empresa de servicios estd alineada con los propios objetivos es
esencial para externalizar procesos clave de la empresa. Un buen
ejemplo son las empresas de investigacion por contrato (CRO), que
en el sector biomédico se han integrado como un elemento esencial
en los equipos de [+D.

Montse Barceld, Trial Form Support (TFS).

biocat

BioRegi6 de
Catalunya
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Financiacion en tiempos de crisis

dia21/5-11.30h

La crisis esta creando dificultades a los emprendedores para acceder
a financiacidn, tanto de deuda como de capital. Con la intervencion de
las administraciones para introducir liquidez en los mercados, estan
surgiendo oportunidades de acceder a financiacioén con productos
publicos. En esta sesion se presentaran algunas posibles soluciones de
financiacion para emprendedores en tiempos de crisis.

Xavier Pont, Departamento de Economia y Finanzas, Generalitat de
Cataluna.

Generalitat de Catalunya

Departament d’'Economia i Finances
Direccié General de Promocié Economica

Corporate venture: otra opcion de socio financiero

dia21/5-12.30h

El crecimiento de las empresas consolidadas requiere procesos de
innovacion constantes. Muchas grandes corporaciones han descubierto
el valor de realizar inversiones minoritarias en companias innovadoras
de reciente creacidon como estrategia de crecimiento. Estas inversiones
se denominan “capital riesgo corporativo” (Corporate Venture Capital] y
representan una gran oportunidad de crecimiento para las start-ups.
Caixa Capital Risc, Indra, Microsoft.

9K "laCaixa’

Nueva realidad en las inversiones de capital riesgo

dia 21/5-16.00 h

La crisis comporta dificultades a la hora de financiar las nuevas inicia-
tivas empresariales. El profesor Sancho compartird con nosotros su
visién y consejo para que la crisis se convierta en oportunidad.

Alvaro Sancho, Instituto de Empresa.

Instituto
FdeEmpresa
S businoss sehoot
Atrévete a exportar
dia21/5-17.00 h
Se analizaran cuales son las motivaciones que llevan a una empresa a
internacionalizarse y las diferentes opciones que existen, asi como las

ventajas e inconvenientes que ello implica.
Victor Manuel Sixto Sanjosé. Grupo Proxecte S.L.

[E=- 2

roc
Paran g



Tendencias
oportunidades de
negocio

Amplia tus opciones y aprovecha las oportunidades
existentes en diferentes sectores.

Tendencias en comunicacion 2.0: Estrategias 2.0 en la empresa
dia 20/5 - 16.00 h

Conoce como estd cambiando la sociedad con las herramientas
2.0y qué oportunidades de negocio se generan. La sociedad digital
del libre conocimiento facilita la interaccion y el intercambio de

los usuarios a un nivel horizontal. Es una actitud de comunicacién,
centrada en el principio de identidad de las personasy las relacio-
nes entre ellas, que tiene que ver con la creacién de comunidades
y contenido, y que puede trasladarse al comportamiento comunica-
cional de las organizaciones. ;Tu empresa esta “en linea”?

Genis Roca es socio director de RocaSalvatella, despacho de con-
sultoria que ayuda a las organizaciones a incorporar Internet y las
l6gicas en red a sus estrategias tanto de marketing como de recur-
sos humanos. Ha sido director general de Infonomia, gerente de las
iniciativas en Internet de la UOC y responsable de microinformatica
de la UAB, asi como profesor en diferentes universidades y escuelas
de negocio.

Jornadas

Tendencias en ecoinnovacion: crear valor a través de la
ecoeficiencia

dia 20/5-17.00 h

El factor medioambiental es un motor de innovacién y de competi-
tividad para la empresa. Especialmente en Europa, sostenibilidad y
competitividad van de la mano y son un valor diferencial que el con-
sumidor distingue y valora. Nuevos procesos de produccion, nuevos
productos o servicios..., una nueva filosofia de gestién que lleva al
progreso de la ecoeficiencia: crear valor a través de la reduccién del
impacto medioambiental.

La sesién serd impartida por el equipo de investigadores y empren-
dedores del Instituto de Ciencia y Tecnologia Ambiental de la UAB
que acaban de crear la spin-off “Inedit Innovaci¢”: Jordi Oliver, Radl
Garcia y Carles Martinez.

oo Parc deRecerca
e UAB
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Tendencias en cloud computing: convertir el hardware en servicio

dia 21/5-16.00 h

El cloud computing ya estd aqui; es un cambio de paradigma porque
convierte la infraestructura (el hardware] en un servicio. Es la auténtica
batalla tecnolégica que libran en estos momentos las grandes compa-
fias; las que dominen el cloud seran los actores del futuro con impor-
tantes esquemas de concentracién. Con la tecnologia cloud se pueden
gestionar arquitecturas complejas (servidores, aplicaciones, redes,
almacenamiento...) practicamente con un simple clic, lo que permite

a las companias pagar segun las necesidades que tengan, escalar

la infraestructura en el momento en que lo necesiten y no tener que
dimensionarse a maximos. Asimismo, otorga agilidad y permite reducir
costes.

Para tener una vision completa de esta tendencia, contaremos con
Jordi Torres, catedratico de la Universidad Politécnica de Catalufa
(UPC) y Research Manager de la linea de investigacién Autonomic
Systems and eBusiness Platforms en el Barcelona Supercomputing
Center [BSC). Su investigacion se centra en la actualidad en Cloud

and Green Computing. Estard acompanado de Moisés Navarro Marin,
director de IT Strategy, SOA Infrastructure & Middleware Services de
IBM Global Services Espana; Tom Leyden, director de Producto de Sun
Microsystems en Cloud Computing; y Helena Torras y Diego Parrilla,
CEO y Business Development Manager & Product Technology Strategist
de Abiquo, respectivamente.

Tendencias low cost: un nuevo valor para los consumidores
dia21/5-17.00 h

Analizaremos uno de los fenémenos de conducta del consumidor
contemporaneo mas interesantes y que siguen el sector productivo y el
intermediario: el fendmeno low cost. Empez6 en 1997 en las aerolineas
y ya se ha extendido a todos los &mbitos de consumo. Nos encontramos
ante la variacion del concepto histérico del precio; este deja de ser

un factor clave para el posicionamiento del producto y un pardmetro
informativo sobre calidad para ser por si mismo un elemento motor

en la toma de decisiones. Para el consumidor, encontrar precios mas
baratos que los habituales en sus productos de referencia se convierte
ahora en el elemento decisivo para la compra.

El Dr. Josep Francesc Valls es catedratico del Departamento de Direc-
cion de Marketing de ESADE y estd vinculado al sector del consumo'y
del turismo como investigador, docente, escritor y consultor. Ha cola-
borado con distintas empresas e instituciones, como el ICEX, la Gene-
ralitat de Catalufa, la Secretaria General de Turismo de Espana, Brasil,
etc. Como investigador, destacan sus estudios sobre consumidores y la
aparicion y evolucion del low cost. Es el coordinador del libro Fenémeno
Low Cost (Deusto, 2008), en el que analiza la conducta del consumidory
la variacion del concepto historico del precio. En su presentacion estara
acompanado por Guillem Recolons, consultor y socio fundador de
Lateral Consulting y TVLowCost Spain, que ha desarrollado su carrera
profesional en Tiempo BBDO, J. Walter Thompson, Bassat Ogilvy, etc.
ESADE

Business School

Universitat Ramon Liull



Track de creatividad

De la creatividad a la innovacion.

No hay nada imposible

dia 20/5-09.30 h

Pep Torres, inventor y director de la agencia creativa Stereonoise.
Superar las dificultades aplicando la creatividad y utilizando pocos
recursos es el hilo conductor de esta sesion, en la que Pep Torres
explicard como se gestd una de las campafnas de comunicacion mas
sonadas y con mas repercusion utilizando técnicas low cost.

¢ Como proteger la creatividad?

dia 20/5-10.30h

Malcolm Bain, socio de Id Law Partners; Toni Clariana, Magma
Disseny; Eugénia Sanjuan, Cdmara de Comercio de Barcelona.

El concepto de licencias para proteger la propiedad intelectual ha
cambiado mucho en estos ultimos afios. Conoce qué son las licen-
cias Creative Commons, Aire Incondicional, ColorlURIS o iniciativas
de proteccion de la creatividad como el sello Re-crea.

80D35 @

Cambra de Comer
de Barcelona

Generar ideas, un reto diario del emprendedor

dia 20/5-11.30 h

Philippe Delespesse, fundador de Inteligencia Creativa.

iComo integrar la creatividad en la empresa para conseguir generar
nuevas preguntas y nuevas ideas en todos los &mbitos de actividad?
Se mostrard una metodologia sencilla para gestionar el proceso
creativo y se practicaradn técnicas de generacion de ideas.

Jornadas

Innoway: Actitudes del innovador

dia 20/5-12.30 h

Josep Lluis Sanchez, responsable de Proyectos de Innovacién en
Infonomia.

i Existe un arquetipo de innovador? ; Qué define una personalidad
innovadora? Los casos de innovadores de referencia ponen de ma-
nifiesto que los momentos de inspiracidn y éxito raramente surgen
por casualidad, sino de la aplicacion sistematica de determinadas
actitudes y comportamientos no conformistas que descubriremos
en esta sesion.
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Emprendedores en
Expansion

El primer diario econdmico del pais entrevista en publico a em-
prendedores y emprendedoras de éxito para que nos expliquen
su estrategia y las claves de su diferenciacion.

Como importar un negocio de éxito

dia 20/5-09.30 h

Joaquim de Toca, director general de Muji Espana.

En el ano 2006 abri6 en Barcelona la primera tienda Muji de Espana.

La llegada de la empresa japonesa a la capital catalana es el resulta-
do de la historia de amor de uno de sus actuales socios con la marca,
abreviatura de Mujirushi Ryohin —productos de calidad sin marca.
Descubriremos cémo ha tenido lugar el proceso de importacion de esta
empresa que apuesta por la calidad y la pureza de sus materiales.

La clave del éxito en los negocios de Internet

dia 20/5-10.30 h

Carlos Blanco, socio fundador del Grupo ITnet.

Carlos Blanco nos explicard las claves del éxito de los negocios en In-
ternety como han conseguido, en un entorno de crisis como el actual,
que el grupo cierre el ejercicio del ano 2008 con una cifra de negocio
de 3,2 millones de euros, lo que supone un incremento del 37% con
respecto al ano anterior. ;Es un buen momento para los negocios en
Internet? ;Cual es el modelo que hay detras de portales como OcioMe-
dia, Aztive o ITnet Consulting?

De start-up a lider mundial

dia20/5-11.30 h

Ricard Munne, director general corporativo de Lipotec.

Creada en 1989 en la incubadora de empresas de Barcelona Activa, Li-
potec ha protagonizado uno de los crecimientos mas importantes den-
tro de la industria de la biotecnologia: mas de doscientos empleados,
cuarenta millones de euros de facturacion en 2008, presencia mundial
en mas de cincuenta paises y una cifra de exportacion de aproxima-
damente un 80% de sus ventas. La investigacion y la innovacion de
calidad asi como una estrategia empresarial excelente estan detras de
la espectacular trayectoria del Grupo Lipotec.

El espectacular crecimiento de un negocio low cost

dia 20/5-12.30h

Jaume Martinez, director general de Easy Cut.

Jaume Martinez, director general y fundador de Easy Cut, abrié en el
ano 2005 la primera peluqueria low cost y actualmente tiene setenta'y
siete repartidas por Espana, Portugal y Andorra, entre tiendas propias
y en régimen de franquicia. Una oferta de precios cerrados, un servicio
de calidad y una buena gestion de los costes del negocio son algunas
de las claves del éxito que nos revelara el propietario de la primera
cadena de peluquerias low cost y con servicio por Internet.



De la calle Aribau a Nueva York: innovacion en el negocio familiar
dia 20/5 - 16.00 h

Dani Bermejo, Alberto Bermejo, Mitos Bermejo y Jaume Bermejo,
de Tres Tintas Barcelona.

En el ano 2003, durante una cena familiar, el fundador de Papeles
Pintados Aribau proponia a sus tres hijos hacer “algo nuevo, dife-
rente” para innovar en el negocio. Un ano después nacia Tres Tintas
Barcelona, una empresa familiar que en menos de cinco anos ha
extendido por mas de treinta y seis paises sus frescos y originales
productos. Su estrategia se ha basado en la renovacion, la perso-
nalizacion de la marca y la buena gestion de la distribucion y los
tiempos de fabricacion y entrega.

Expansion sin capital riesgo

dia 20/5-17.00 h

Marc Bonavia, fundador y director de Marketing de SitMobile.

Kochi es el nombre de la ciudad india que acoge la nueva sede de la
empresa SitMobile en el mercado asiatico. Creada en Barcelona en
el ano 2001 por dos emprendedores de veinticinco anos, la empre-
sa de comunicacion por movil factura actualmente 5,5 millones

de euros y cuenta con oficinas en Barcelona, Madrid y Santiago de
Chile, ademas de en Kéchi. Uno de ellos nos explicard cémo han
crecido sin la ayuda de ningun inversor externo, cuales han sido las
principales dificultades y como las han resuelto, cémo han encarado
el proceso de internacionalizacion y cuales creen que son las venta-
jasy los inconvenientes con los que se han encontrado.

Teéx-Tic: innovacion en los sectores tradicionales

dia 21/5-09.30 h

Jordi Armengol y Xavi Subirats, socios fundadores de Cooked in
Barcelona.

Jordi Armengol es el chef de un nuevo estilo de industria textil que
integra las tecnologias mas innovadoras en una prenda de uso
diario como es el pantalén. Cooked in Barcelona, establecida en
Sabadell, vende prendas fabricadas en Cataluna con conexién para
iPod o con tecnologia antimanchas, todo un ejemplo de renovacién e
innovacion a través de las nuevas tecnologias en un sector tradicio-
nal como el textil.

La importancia de crear marca y posicionarse en el mercado
dia21/5-10.30 h

Albert Castelldn, director general de Moritz.

Cuando en el ano 2001 la quinta y sexta generacion de la familia
Moritz, junto con el actual director general, empezaron a hacer
los preparativos para relanzar la marca, Moritz hacia veintitrés
anos que estaba cerrada, después de mas de un siglo de tradicion
cervecera en Barcelona. Hoy se ha vuelto a posicionar con fuerza
como la cerveza de la ciudad, con unos altos estandares de calidad
y una amplia red de distribucion. Las claves de este éxito nos las
explicard su artifice: un plan estratégico disenado al detalle, unos
objetivos claros y un trabajo exhaustivo y profundo de los atributos
de la marca.

El crecimiento de una empresa de base tecnoldgica
dia21/5-11.30h

Xavier Miralles, Consejero Delegado de Davantis.

Davantis es una spin-off del Centro de Vision por Computador (CVC)
de la Universidad Auténoma de Barcelona (UAB), que fue creada

en el ano 2005, con el apoyo del trampolin tecnoldgico de la UAB,
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miembro de la red de trampolines tecnolégicos de ACC10. Davantis ha desa-
rrollado un nuevo sistema de videovigilancia inteligente basado en un software
que tiene la capacidad de reconocer e interpretar las imagenes de video que
procesa. La ventaja de esta tecnologia es su capacidad de distingir a las perso-
nas de otros volumenes grabados por las cdmaras, lo que puede contribuir a
reducir el nimero de falsas alarmas que se producen en los sistemas con-
vencionales.En sus primero anos de vida, Davantis recibié el apoyo econémico
de ACC10, a través de la concesiéon en 2005 de un préstamo Capital Concepto
de 100.000 euros. Durante el afo 2008 la empresa facturé aproximadamente
200.000 euros, cerca de ocho veces mas que en el afio anterior.

Vender servicios mas alla de las fronteras

dia21/5-12.30h

Xavier Casajoana, consejero delegado y director general de VozTelecom.

Los primeros servicios de VozTelecom vieron la luz en el ano 2004. Actualmen-
te, la compania lidera la oferta de aplicaciones de telefonia IP para empresas
y profesionales en Espafa y ofrece su plataforma tecnolégica a prestadores
de servicio y operadores en diversos paises. Como resultado de su internali-
zacion, las aplicaciones de telefonia IP de VozTelecom se encuentran también
disponibles para los usuarios de Alemania, Bélgica, México, Chile, Brasily
Colombia. Uno de sus fundadores nos explicara su “travesia del desierto”y
como llegaron el éxito y la expansion internacional.

Emprender en el sector agroalimentario: del hobby en la empresa
dia21/5-16.00 h

Enric Gracia, director de |+D+i de XOP - Conserves de Ponent.

Enric Gracia, profesor de la UB, colaborador del programa Cacadors de bolets
(Cazadores de setas] y un apasionado de la micologia, decidié hacer de su
pasion un negocio y fundd, junto con un socio industrial, XOP - Conserves de
Ponent. Tras una primera etapa en la que la empresa contemplaba muchas
ideas para desarrollarse, delimité claramente su estrategia. Actualmente sus
productos se venden en grandes cadenas de distribucion y esta aterrizando en
diversos mercados extranjeros, como Japén. Por otro lado, Enric Gracia sigue
promocionando el cultivo profesionalizado de setas entre muchos agricultores
de Catalufa, para quienes puede significar una reorientacion del propio nego-
cioy un incremento de ingresos en el futuro.

Las energias limpias: motor de crecimiento

dia 21/5-17.00 h

David Garcia, director general de Quimera Project; Rubén Espin, CFO de
Sunred.

SUN Race Engineering Development S.L. es una empresa del sector de la alta
competicion automovilistica que reine a expertos y profesionales del sector,
con experiencia contrastada en todos los campos del motorsport (Formula,
Rally, Raids, Turismos, GT...] y la ingenieria del automdvil, que forma parte de “The
Quimera Project”, el primer clister internacional de companias de movilidad
sostenible. Este cluster provee de todas las soluciones necesarias (vehiculos,
tecnologia, infraestructura, reciclaje, financiacién y usuarios) con el objetivo
de transformar progresivamente mediante programas piloto la movilidad en
las ciudades, como Barcelona, Londres y Singapore. Uno de los proyectos es
la primera moto solar que funciona cargandose en la red eléctrica o mediante
la exposicion al sol durante doce horas de los paneles solares que la cubren.
David Garcia y Rubén Espin nos hablaran de las oportunidades en la industria
del motory las perspectivas de las energias limpias.



Come con...

Conoce casos empresariales de éxito analizados por
prestigiosas escuelas de negocios que entrevistan a los
fundadores... mientras comes.

Grupo Tragaluz

dia 20/5- 14.00 h

Rosa M. Esteva i Tomas Tarruella, emprendedores del Grupo Tragaluz
Conductor: Juan Roure, profesor de Iniciativa Emprendedora de IESE y
director de la Red de Inversores Privados de IESE

A mediados de los anos ochenta Rosa M. Esteva y su hijo Tomés
abrieron El Mordisco, un restaurante de ensaladas y bocadillos que

se caracterizaba por su diseno agradable e innovador. Hoy el Grupo
Tragaluz cuenta con quince restaurantes (Tragaluz, Tragarrapid, Negro,
Principal, Bestial, Agua y El Japonés, entre otros] y el hotel Omm, y da
trabajo a mas de seiscientas personas. Es un modelo de restauracion
diferenciado, basado en la ilusion y las cosas bien hechas. Juan Roure,
de IESE, conoce bien este caso empresarial y guiara a los emprendedo-
res para que nos expliquen las claves de su éxito.

BIESE

eDreams

dia 21/5-14.00 h

Javier Pérez-Tenessa, fundador y consejero delegado de eDreams
Conductora: Luisa Alemany, directora del Instituto de Iniciativa
Emprendedora de ESADE y profesora del Departamento de Controly
Direccién Financiera

eDreams, la mayor agencia de viajes on line de Espana y la segunda de
Europa, fue creada en 1999 y ya sali6 fortalecida de la crisis de Internet
en el ano 2000. El afo pasado facturd mas de seiscientos millones de
euros y sigue creciendo y operando en Espana, Francia, Italia, Ale-
mania, Inglaterra y Portugal. Luisa Alemany, profesora de ESADE, ha
estudiado las claves del éxito de esta empresa y nos las mostrara en
una entrevista con su fundador.

ESADE

Business School
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Jornadas

Plenarias

Una fuente de inspiracion

Abriendo paso en tiempos dificiles

dias 20/5-18.00 h

En Barcelona hay muchos emprendedores y emprendedoras que
estan alcanzando importantes logros: son personas normales que
han asistido a ediciones anteriores del Dia del Emprendedory que
después de anos de ilusion y mucho esfuerzo triunfan en el mundo y
ayudan a posicionar la marca Barcelona en innovacion y creatividad.
Son “unos de los nuestros” y demuestran que “si podemos”. Ven a
escuchar cudles son estos grandes éxitos, coémo los estan alcanzan-
doy como afrontan estos tiempos de turbulencias.

Moderado por el periodista Manuel Campo Vidal.

Crisis, mentiras y grandes oportunidades

dia 21/5-18.00 h

La palabra “crisis” esté en boca de todos, pero ;cuéles son las con-
secuencias sobre la economia real de las personas? ; Qué podemos
hacer los emprendedores y emprendedoras para afrontarla? El
experto en marketing y profesor de ESADE Carles Torrecilla y Jordi
Basté, periodista, nos explicaran, de la misma manera sencillay
amena en que lo han hecho semana tras semana en RAC 1, que no
todo lo que llega a nuestros oidos sobre la crisis econémica es cier-
to. Haran una reflexion sobre las posibles soluciones que existeny
conoceremos sectores que han sabido ver y aprovechar la oportuni-
dady han salido reforzados de las crisis. Y sobre todo nos aportaran
ideas para que esta crisis se convierta en un paso adelante y no en
un paso atras.
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Talleres de marketing
y ventas

Potencia tu capacidad de venta y la de tu empresa.

Como implementar una estrategia comercial en tiempos de crisis
dia20/5-9.30h

Alejandro Martin Revilla, director del Departamento de Ventasy
formador de ISM-ESIC Barcelona y gerente de la consultoria T&D
System

En este taller se abordaran temas como el comportamiento de los
consumidores (temores, priorizacién de necesidades...), las pautasy
procesos necesarios en la funcion de comercializacion y el perfil idd-
neo del personal de ventas en entornos competitivos provocados por
la crisis, y por ultimo se profundizara en la planificacion de la accidn
comercial

oty

Sugestion, gestion y digestion de la visita comercial:

las claves del éxito

dia 20/5-11.00 h

Marcel Gal-li, miembro asociado del AIJEC y socio director de MG-
ACTICOM

Este taller interactivo estéd dirigido a personas que quieran mejorar
la efectividad de su actividad comercial actual trabajando la eleccion
del potencial cliente, la concertacién y preparacion de la entrevista, la
gestion de la visita —desde la primera impresion hasta el cierre—y
el seguimiento. En este taller dedicaremos una atencién especial a la
entrevista y a todo aquello que hay que saber para dominarla: estar,
preguntar, escuchary argumentar.

e

Como cerrar con éxito una venta

dia20/5-12.30h

Josep M. Rex, profesor de Creatividad Aplicada de la EUNCET

El buen vendedor no siempre “nace”, sino que podemos aprender a
reconocer las necesidades y expectatwas del cliente y a motivarlo,
adaptando nuestros argumentos de venta en funcion de la atencion

y del interés de nuestro interlocutor, reconociendo las sefales del
momento justo de la compra o formulando las preguntas adecuadas a
sus obJeC|ones Todo para conseguir cerrar con éxito la venta.

Jornadas

—
cecot BANC
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Jornadas

Si quieres vender, comunica: Disefio e implementacion de un plan de
comunicacion

dia21/5-9.30h

Juan Manuel Chamorro, director del Departamento de Relaciones
Publicas y formador de ISM-ESIC Barcelona, y socio director de Ulled
Associats

Existen diferentes formas de organizar un departamento de marketing
y comunicacion. Aprende a identificar cual es la que se adecua mejor a
tu empresa. Analizaremos cuéles son las herramientas de comunica-
cion optimas para tu sectory que tienes al alcance, formularemos un
plan de accion con objetivos realistas, identificaremos las inversiones
minimas a realizar y su retorno y aprenderemos a evaluary controlar el
plan.

Donde no llegan los recursos, llegan las ideas: “el marketing de
guerrilla”

dia21/5-11.00h

Davide Menini, consultor de la Escuela Superior de Ventas del COACB
El marketing de guerrilla es un método que utiliza las ideas mas inno-
vadoras para ayudar a las personas emprendedoras o directivas de las
empresas a planificar y mantener una accion de marketing efectiva y
con pocos recursos. Se trabajaran temas como la necesidad de cam-
bios en la mentalidad de las empresas, la personalidad del guerrillero
en el marketing y las armas y las claves del éxito del marketing de
guerrilla.

Cdmo rentabilizar mi negocio en Internet

dia21/5-12.30h

Alexander Gibelalde e Isabel Salazar, responsables de Producto de
Marketing de Google

El mercado on line se esta volviendo masivo y en Espafa crece a pasos
agigantados. Por lo tanto, es fundamental que las empresas opten cada
vez mas por una vision on line de sus negocios, sobre todo ahora que
puede representar una herramienta para afrontar la situacion de crisis
actual. Conoce algunas de las principales herramientas para mejo-
rar la presencia de tu empresa en la red: Google AdWords, AdSense,
Analytics o el Optimizador de Sitios Web.

Google



Talleres de habilidades 27
directivas

Para conocer los secretos del liderazgo y las competencias
clave de la direccion empresarial.

Negocia: ahora mas que nunca

dia 20/5-16.00 h

Emma de Llanos, directora del Departamento Académico de Direccién
de Personas de EADA

La negociacion es un factor clave para construir relaciones desde la
colaboracidn, relaciones en las que todos ganan. ;Sabes cémo prepa-
rar un proceso de negociacién? ;Conoces las habilidades personales
necesarias para cerrar con éxito un buen acuerdo? Estos y otros temas
se trabajaran en este taller sobre coémo negociar.

EADA

Cdomo tomar decisiones en tiempos de incertidumbre

dia 20/5-17.00 h

Jordi Assens, director del Programa de Direccién General y del Master
Ejecutivo en Direccion de RRHH de EADA

Las personas vamos creando una serie de modelos mentales y formas
de pensar sobre el momento empresarial que estamos viviendo muy
condicionados por los mensajes que recibimos sobre la crisis, los cua-
les afectan muy negativamente a nuestra confianza, nuestra capacidad
de tomar decisiones y de asumir los retos. Asi pues, es necesario ad-
quirir pautas que nos ayuden a afrontar esta situacion de incertidumbre
y a no quedarnos anclados en la indefinicion. Todo ello pasa por revisar
nuestros modelos de pensamiento, nuestra autoconfianza, y definir de
una manera clara nuestras prioridades y objetivos, tanto personales
como profesionales.

Jornadas

Elevator Pitch: Abrete puertas

dia 21/5-16.00 h

Pere Calvino, profesor asociado del Departamento de Economiay Em-
presa de la UPF

i Sabrias hacer una buena presentacion de tu empresa en tres minu-
tos? En este taller se explicard cémo hacer una presentacion oral de
forma sintéticay claray que capte la atencidn de la persona que tienes
delante, de manera que seas capaz de generar un segundo encuentro
para poder explicar con mas detalle tu negocio y poder ir més allé con
clientes, posibles socios o inversores. Para que no pierdas ninguna
oportunidad.

Lead my Team: Técnicas del deporte para liderar equipos
dia21/5-16.00 h

Expertos de la empresa Lead my Team

Aprende a liderar tu equipo a partir de las técnicas de coaching y las
disciplinas que analizan cdmo nos comunicamos con nosotros mis-
mos y con los demas. En el dmbito deportivo, estas técnicas mejoran

la comunicacion y el didlogo entre jugadores y entrenador, fortalecen

la concentracién y ayudan a la autorresponsabilizaciéon de los objetivos
fijados. Asi, aprendiendo de estas técnicas deportivas podremos liderar
nuestros equipos con éxito.

RS
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SIME Barcelona ‘”’

QSIME BARCELONA

El track mas internacional sobre

oportunidades digitales
dia 21/5-de 9.30a 13.30 h

SIME es el congreso norteuropeo mas importante y mas amplio sobre
oportunidades digitales, tecnologia, comunicacion y entretenimiento, y
reline desde 1996 a emprendedores, periodistas, profesionales,
decision makers y ponentes de primer orden de todo el mundo. SIME
sale este ano por primera vez de Escandinavia, y lo hace para ir a
Shanghaiy para venir a Barcelona invitado por Barcelona Activa en el
marco del Dia del Emprendedor.

Un track totalmente internacional con ponentes como Martin
Varsavsky, fundador de FON, Jazztel, Ya.com, Sibylla, Einsteinnet y un
largo etcétera; Manfred Bodner, fundador de Bwin, una de las prin-
cipales empresas de Internet del mundo; Morten Lund, inversor de
Skype con experiencia tanto en crecimientos como en declives empre-
sariales; Marko Ahtisaari, CEO de Dopplry ex jefe de Disefio de Nokia;
Stefan Glaenzer, business angely fundador de Ricardo.de y Lastfm, el
servicio de musica con mas de cien millones de usuarios; Ola
Ahlvarsson, fundador de Result y Boxman... y muchos otros.

Consulta el programa actualizado en la web del Dia del Emprendedor

SIME Barcelona tendra lugar integramente en inglés.



Campamento base de
los emprendedores

dias 20/5y 21/5 - durante todo el dia
Conoce una muestra de las empresas y proyectos mas
innovadores de nuestra ciudad. Contacta con ellas y haz negocios.

Espacio de financiacion,
gestion y servicios de
apoyo

dias 20/5y 21/5 - durante todo el dia

Las entidades financieras, las entidades de apoyo a la iniciativa
emprendedora y las empresas que ofrecen productos y servicios
para la gestion de la pequena y mediana empresa estan también
presentes en el Dia del Emprendedory te pueden atender perso-
nalmente. Conoce sus productos y condiciones.

Chill Out

dias 20/5y 21/5 - durante todo el dia

Repartidos por todo el Palacio de Congresos encontrards unos
espacios especiales para conectar y desconectar, descansar,
ponerte al dia, hablar de negocios, preparar presentaciones o leer
la actualidad.

Ademas, tienes acceso Wi-Fi.

En los Chill Out encontrards también los SMS Face to Face para
publicar anuncios y responder a ellos a través de mensajes SMS.

Kiosco

dias 20/5y 21/5 - durante todo el dia
Las principales publicaciones con la actualidad emprendedoray
empresarial del pais distribuidas de forma gratuita.

)
.S
o
@©
Q.
)
L




30

Espacios ‘puie

Meeting Point

., Como reconocer y contactar con otros emprendedores y empren-
dedoras de tu sector que se encuentren en ese momento en el
Dia del Emprendedor? Tienes muchas opciones, y una de ellas es
dirigirte al Meeting Point a la hora que te propongamos. Encuen-
tros y networking sectoriales previos en una capsula que quizas te
interesara.

Dia 20

De 9.30 2 10.20 h. Sector Internet
De 11.30 a 12.20 h. Sector Servicios a las Empresas
De 17.00 a 17.50 h. Sector Software y Movilidad

Dia 21

De 9.30a 10.20 h. Sector Bio y Ciencias de la Vida
De 11.30 2 12.20 h. Sector Imagen y Comunicacion
De 17.00 a 17.50 h. Sector Comercio y Restauracion

Estas convocatorias pueden estar sujetas a modificaciones.
Consulta la actualizacion en la web del Dia del Emprendedor
www.barcelonanetactiva.com/dia



Ambicién por crecer

Capacidad de innovacion
Iniciativa emprendedora

Talento y creatividad

Vision y accion

Esfuerzo por superar las dificultades

premis
barcelona
capital
emprenedora

Tla edicio

Acto de entrega de los Premios
Barcelona Capital Emprendedora

dia 21/5-de 19.00220.30 h

Los Premios Barcelona Capital Emprendedora son los galardones
con los que el Ayuntamiento de Barcelona y Barcelona Activa quieren
rendir homenaje a la iniciativa emprendedora y a su aportacién a la
innovacion, la ocupacion y el crecimiento econdmico de la ciudad.

Los premios se convocan este ano en cuatro modalidades:
-Competicion de planes de empresa

-Premio a la mejor empresa financiada con un microcrédito
-Premio a la empresa en crecimiento

-Premio Emprendedor XXI

La entrada a la entrega de premios es gratuita, pero hay que
inscribirse previamente a través de la web
www.barcelonanetactiva.com.

A continuacion clausuraremos estas dos intensas jornadas con la
actuacién de Cabo San Roque, una copa de cava y un aperitivo. Una
magnifica oportunidad para reencontrarnos con muchas de las perso-
nas con las que has compartido las actividades de estos dos dias.
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Otras cosas que pasan en el Dia del Emprendedor... ”’

Otras cosas que pasan
en el Dia del
Emprendedor...

El Dia del Emprendedor es también un foco de atraccién de otras
actividades vinculadas a la iniciativa emprendedora y al crecimiento
empresarial que tienen lugar en la ciudad.

Consulta en la web www.barcelonanetactiva.com/dia la lista actua-
lizada de las actividades previstas y apUntate a las que te interesen.

Jornada informativa sobre instrumentos de apoyo a la
yme: instrumentos de apoyo financiero y de apoyo a
a competitividad.

dia 20/5-de 10.30213.30 h
Organiza: Direcciéon General de Politica de la Pequefa y Mediana
Empresa [DGPYME] del Ministerio de Industria, Turismo y Comercio.




Relacion de entidades

22@BCN

ACC10 - Generalitat de Catalunya

AIJEC. Associacié de Joves Empresaris de Catalunya
ASHOKA

Avalis

Barcelona Activa. Ayuntamiento de Barcelona

BCD, Barcelona Centre de Disseny

Barcelona Entrepreneurship City

BCN Highgrowth

BioCat

Caja Navarra

Camara de Comercio de Barcelona

Cava&Twitts

ccoo

CDTI. Centro para el Desarrollo Tecnolégico Industrial
CECOT-BANC

Circulo de Economia

Colegio Oficial de Médicos de Barcelona

Colegio de Abogados de Barcelona

Colegio de Politélogos y Socidlogos

Colegio de Economistas de Catalufa

Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona
Consolats de Mar. Ayuntamiento de Barcelona
CTAC-UGT. Confederacién de Trabajadores Auténomos de Catalufia
Departamento de Economia y Finanzas de la Generalitat de Cataluna
EADA

El Consorci de la Zona Franca

El Iniciador Barcelona

El Periddico

Enginyers Industrials de Catalunya

Enisa. Empresa Nacional de Innovacion

Entrepreneurs Network BCN

Entrepreneurs’ Organization Spain

EOl Escuela de Negocios

ESADE

Expansion

FCTC. Federacié de Cooperatives de Treball de Catalunya
FESALC. Federaci6 de Societats Laborals de Catalunya
First Tuesday

Fomento de Trabajo Nacional

GILD International

Google

Icex. Instituto Espanol de Comercio Exterior

ICO. Instituto de Crédito Oficial

IESE Business School

|kea Business

Institut Catala de Finances

Instituto Superior de Marketing-ESIC

Instituto de Empresa

iWeekend

Joven Camara Internacional Barcelona

KIMBcn

“la Caixa”

Mercado Alternativo Bursatil

Ministerio de Industria Turismo y Comercio - Emprendemos Juntos
Mobile Monday

Parque de Investigacion UAB

Parque de Innovacion La Salle

Pecha Kucha Night Barcelona

PIMEC

Secartys

SECOT

Sector Urbanismo Ayuntamiento de Barcelona
Universidad de Barcelona (UB) - Fundacién Bosch i Gimpera
Universidad Politécnica de Cataluna (UPC) - Programa Innova
Universidad Pompeu Fabra (UPF) - IDEC

VAE. Voluntarios en Asesoria Empresarial
Venturepreneurs' Organization

Xarxa Inicia - Generalitat de Catalunya
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Relacion de ponentes

Relacion de ponentes

Ahlvarsson, Ola. Fundador Result

Ahtisaari, Marko. Dopplr

Alemany, Luisa. ESADE

Armengol, Jordi. Cooked in Barcelona

Assens, Jordi. EADA

Bain, Malcolm. Id Law Partners

Barceld, Montse. Trial Form Support [TFS)
Basté, Jordi. Periodista

Bermejo, Alberto. Tres Tintas Barcelona
Bermejo, Dani. Tres Tintas Barcelona

Bermejo, Jaume. Tres Tintas Barcelona
Bermejo, Mitos. Tres Tintas Barcelona

Blanco, Carlos. Grupo ITnet

Bodner, Manfred. Bwin

Bonachera, M.A. AB-Biotics y Sevibe Cells
Bonavia, Marc. SitMobile

Bucksch, Rickard. UAB

Calvino, Pere. UPF

Calvo, Maria. Ashoka Espana

Casajoana, Xavier. VozTelecom

Cases, Lidia. Centro de Patentes de la Universidad de Barcelona
Castellon, Albert. Moritz

Clariana, Toni. Magma Disseny

Coll-Vinent, Elisabet. CaAmara de Comercio de Barcelona
Comas, Isabel. Barcelona Activa

Contreras, Raul. IUNA

Chamorro, Juan Manuel. ISM-ESIC Barcelona
De Llanos, Emma. EADA

De Toca, Joaquim. Muji Espafna

Delespesse, Philippe. Inteligencia Creativa
D’Espona, Alex. BANC

Duarte, Salvador. CTAC-UGT

Esteva, Rosa. Grupo Tragaluz

Fernandez, Alex. PIMEC

Gal-li, Marcel. MG-ACTICOM

Garcia, David. Quimera Project

Garcia, Raul. Instituto de Ciencia y Tecnologia Ambiental de la UAB
Gassmann, Daniel. AECI

Gatell, Ramon. MicroBank

Gibelalde, Alexander. Google

Giralt, Antoni. Mercado Alternativo Bursatil
Glaenzer, Stefan. Business angel

Gorne, Peter. Piratebay

Gracia, Enric. XOP - Conserves de Ponent
Granado, Pedro. ENISA

Imbernol, Eduard. Avalis

Jordi, Lourdes. UB. Fundacién Bosch i Gimpera
Laserna, Toni. DLM Solutions

Leyden, Tom. Sun Microsystems

Lund, Morten. Inversor de Skype

Mac, Fearghal. Lenovo

Martin, Alejandro. ISM-ESIC Barcelona
Martinez, Carles. Instituto de Ciencia y Tecnologia Ambiental de la UAB
Martinez, Jaume. Easy Cut

Menini, Davide. Colegio de Agentes Comerciales de Barcelona
Miralles, Xavier. Davantis

Mird, Miguel. Ara_Coop

Munng, Ricard. Lipotec

Navarro, Moisés. IBM Global Services Espafia
Nueno, Pedro. IESE Business School



Oliver, Jordi. Instituto de Ciencia y Tecnologia Ambiental de la UAB
Pareras, Lluis. Colegio Oficial de Médicos de Barcelona
Parrilla, Diego. Abiquo

Perez-Tenessa, Javier. eDreams

Pont, Xavier. Departamento de Economia y Finanzas, Generalitat de Catalufia
Puig, Pere J. FESALC

Rasero, Agatha. BCD, Barcelona Centre de Disseny
Recolons, Guillem. Lateral Consulting

Rex, Josep M. EUNCET

Rico, Elena. Caixa Capital Risc

Roca, Genis. RocaSalvatella

Rodriguez, Jean Claude. CAF

Rodriguez, Llufs. Direccién General de Economia Cooperativa y Creacion de Empresas
Rosentall, Wyatt. Inversor privado

Roure, Juan. [ESE Business School

Salazar, Isabel. Google

Sanchez, Carlos. X-Ray

Sanchez, Josep Lluis. Infonomia

Sancho, Alvaro. Instituto de Empresa

Sanjuén, Eugénia. Camara de Comercio de Barcelona
Serradell, Cristina. ACC10

Segurado, Juan Luis. IESE Business School

Sixto, Victor Manuel. Grupo Proxecte S.L.

Solé, Maria Lluisa. Colegio de Politélogos y Socidlogos
Subirats, Xavi. Cooked in Barcelona

Tarruella, Tomas. Grupo Tragaluz

Torras, Helena. Abiquo

Torrecilla, Carles. ESADE

Torres, Jordi. Universidad Politécnica de Cataluna
Torres, Pep. Stereonoise

Valdés, Pau. Nakami Agencia Creativa

Valls, Josep Francesc. ESADE

Varsavsky, Martin. Fundador de FON, Jazztel...

Vinaixa, Jordi. ESADE
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Palacio de Congresos de Cataluna
Av. Diagonal, 661-671
08028 - Barcelona

< Metro: Linea 3 (Zona Universitaria)

[=] Autobuses: Lineas 7, 33, 54, 60, 67, 68, 74, 75,
113,167, L14, L97

A Trambaix: Linea 1 (Zona Universitaria)

M El acceso a cualquiera de las actividades del Dia del Empren-
dedor requiere preinscripcion.

M La preinscripcion se realiza a través de la web del Dia del Em-
prendedor en www.barcelonanetactiva.com/dia.

W El acceso a las conferencias y talleres tiene lugar en funcién
de las plazas disponibles. La preinscripcion no garantiza en
ningln caso el acceso a estas actividades, pero permite a la or-
ganizacion prever la capacidad éptima de las salas en funcién
del niUmero de personas preinscritas. Asi pues, os recomenda-
mos que os presentéis delante de la sala unos quince minutos
antes del inicio previsto de la sesion.

B Todas las actividades del Dia del Emprendedor son gratuitas.

M Come con...: Si quieres aprovechar el tiempo para comer
mientras asistes a esta actividad, ponemos a tu disposiciéon un
picnic especial al precio de 10 euros. Podras comprar el ticket
para el picnic en el mismo Palacio de Congresos, en los puntos
identificados como “Come con...”.

M En el caso de que los ponentes hayan informado a la organiza-
cion del idioma en que realizaran su correspondiente presen-
tacion, lo notificaremos en la web. En el resto de los casos,
queda a criterio del ponente el idioma en que realizara la
presentacion (generalmente, catalén o castellano).

B SIME Barcelona se realizara integramente en inglés.

La informacién permanentemente actualizada del programa
del Dia del Emprendedor esta disponible en la pagina web
ww.barcelonanetactiva.com/dia



