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Assessorament, contactes i negocis

Assessora’t

dies 20/5i21/5 - de 10.00a 14.00 hi de 16.00a 18.00 h

Vine a I'espai Assessora’t sense cita prévia i tindras assessorament
a la carta.

Experts de més d’una vintena d’entitats diferents t’assessoraran
personalment i atendran les teves consultes en:

Creaci6 d’empreses

Barcelon@ctiva @

e de Bcriors /A\ W sisititionne MSecot

Urbanisme i Infrastructures FESALC

s ‘ ‘
= per la creacio Bosch i Gimpera
% Bt | cempreses . Cooperatives de Treball

....... de Catalunya

Gestio i estratégia empresarial

E Col-legi d'Economistes
de Catalunya

Financament
Barcelon@ctiva FYEIM Acclo

ssssssssssssss

........
mmmmm

VAE oot M Ve

St =
Marqueting

cecot [

Innovacio i tecnologia
t Accio

i

Internacionalitzacio
’ 7N\
G &9&10 A cecot tﬂm‘ﬂ g @ Ajuntament de Barcelona

Cambra de Comerg ] Gensrtat m 0 " .
de Barcelona e ety Promocié Econdmica

ceco Bosch i Gimpera oo Parc deRecerca
ume UAB

Unbveriat de Baseslona




Concreta

dies 20/5i21/5-de 10.00a 14.00 hide 16.00a 18.00 h

No importa en quina fase es trobi el teu projecte: de I'espai Concreta
en sortiras amb alguna cosa més del que esperaves. Aqui t'oferim
la possibilitat de posar color a la teva idea, crear la teva empresa

al moment o rebre assessorament d’'una manera diferent. Vine a
concretar sense cita preévia.

Laidea

Genera noves idees

Rep orientacio per a trobar noves vies de generacié d’idees, formu-
lant noves preguntes o replantejant allo que no t’esperaves. | amb
I'ajuda d’un dissenyador, aconsegueix que la teva idea prengui forma
i color sobre el paper.

A carrec d’Inteligencia Creativa.

Posa a prova la teva idea
Identifica els punts forts i febles de la teva idea de negoci a través de
I'eina interactiva Test-ldea.

Barcelon@ctiva

Lempresa

Constitueix la teva empresa

En el Punt d’Assessorament i Inici de Tramitaci6 (Punt PAIT) tens un
servei de tramitacié telematica per a crear la teva empresa en un
termini de quaranta-vuit hores (amb cita concertada préviament; cal
haver assistit a la capsula “Com tramitar telematicament a
Barcelona Activa” i portar la documentacio requerida).

Barcelon@ctiva

El disseny

Gesti6 del disseny

Amb una eina d’autodiagnosi podras mesurar la gestid del disseny a
'empresa.

BCD35

‘Barceions Gentrs de Dissery

Protegeix la creativitat: Re-crea

Emporta’t el teu segell Re-crea per a protegir la teva creativitat. Cal
portar la signatura electronica o, si no, la documentacio que s’'indica
a www.re-crea.es.

BCD35 ©

‘Barcelona Centre de Disseny Cambra de Comerg
a8, de Barcelona
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Assessorament, contactes i negocis

La tecnologia

Diagnostic de valoritzaci6 de la tecnologia: Empren amb valor

Tens una idea tecnologica? Tens en compte les necessitats en el desen-
volupament de la tecnologia? Aqui rebras I'assessorament d’un expert

i obtindras un informe de la situacio, les necessitats genériques de la
teva idea i recomanacions sobre financament i proteccié de la propietat
intel-lectual.

ben

Consulta el portafolis de tecnologies

Coneixes I'estat de les tecnologies capdavanteres del sector on vols
desenvolupar la teva idea? T'oferim una eina de consulta de les tecno-
logies en estoc de les institucions i empreses amb les quals KIMbcn té
col-laboracio.

y
‘:‘. Iz:

La comunicacio

Crea la teva campanya a Internet

Converteix el val de 50 euros de Google Ads que trobaras a la bossa de
participant al Dia de FEmprenedor en una campanya on line per a la
teva empresa o projecte. Experts de Google t'assessoraran i crearan la
campanya al moment.

Google

Connecta VIP

dies 20/5i 21/5 - durant tot el dia

No deixis passar aquesta oportunitat de parlar de negocis i presentar
la teva idea a alguns dels directius i decision makers de més pes del
panorama empresarial, com ara Jorge Lasheras, president de Yamaha
Motor Espana; Xavier Torra, director general de Simon Holding; Carlos
Grau Lara, director de Microsoft Catalunya; Josep Gonzélez, president
de PIMEC; Francisco Martin Frias, president d’MRW; Bettina
Gotzenberger, consellera delegada de LO MAS LEGAL SL; Ignacio Sala,
director de Marqueting d’Atrapalo; Antoni Abad i Pous, president de
CECOT; Victor Curto, vicedega del Col-legi de Publicitaris i RRPP de
Catalunya; Federico Borras, soci director de KPMG Recursos S.A.;
Josep Morell, empresari d’Industrias Metalurgicas Jem S.A.; Josep
Rovira, president de Grupo SIFU; Marti Saballs, subdirector
d’Expansion; Fernando Castell6, membre del consell d’administracié
del Grupo Ebro Puleva, entre molts d’altres.

Consulta a la web del Dia de 'Emprenedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia, la llista actualitzada de VIP,
inscriu-t’hi i comenca a preparar-te. Et confirmarem la cita els dies
previs a la jornada.



Face to Face

dies 20/5i21/5-de 10.00 a 14.00 h i de 16.00 a 18.00 h

Et concertem entrevistes amb altres emprenedors i emprenedores,
possibles col-laboradors, proveidors o clients...

Especifica’ns les teves necessitats i propostes o respon als anuncis
d’altres participants a través de I'apartat interactiu Face to Face que
trobaras a la web del Dia de 'Emprenedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia. Et muntarem una agenda a mida!
A més, al mateix Palau de Congressos, trobaras diferents possibili-
tats i espais per a continuar fent contactes a través de I'SMS Face to
Face.

Amb la col-laboracié de la Jove Cambra Internacional Barcelona.

Proposa

dies 20/5i21/5 - de 10.00a 14.00 h

Les empreses publiques tenen alguns reptes que podrien ser
afrontats amb serveis i productes innovadors. En aquest espai es
posa en contacte directius d’empreses publiques amb empreses
proveidores que puguin fer propostes concretes de solucions
Uniques i innovadores.

Consulta a la web del Dia de 'Emprenedor,
www.barcelonanetactiva.com/dia, els detalls d’aquesta activitat.

@ Barcelona
El districte de la innovacié

Assessorament, contactes i negocis
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Trobades

Pecha Kucha Night
Especial

dia 20/5 - de 20.00a223.00 h

20 imatges x 20 segons. Aquest és el format d’aquest espai d’interaccié
entre professionals creatius de tots els camps, com ara I'arquitectura,
la musica, la cuina, el disseny o, fins i tot, la ciéncia, on podrem
descobrir vint projectes innovadors que han sortit de Barcelona.
Aquesta edici6 especial del Pecha Kucha Barcelona sera una nit
especial, plena de networking i creativitat...

Les Pecha Kucha Nights van comencar a celebrar-se a Toquio I'any
2003 i actualment s’han expandit a més de 120 ciutats d’arreu del mon,
entre elles Nova York, Londres, Berlin o Rotterdam... i des de fa quatre
edicions ja, Barcelona.

Trobada de xarxes
d’emprenedors

Networking breakfast

dia21/5-de8.30a9.30h

Macro-networking amb la comunitat emprenedora de la ciutat. Mobile
Monday, Cava&Twitts, Venturepreneurs’ Organisation, Jove Cambra
Internacional, Eurecan Community, Gild International,
Entrepreneurship Network Barcelona, AIJEC, EO Spain, Xarxactiva
d’Empreses de Barcelona Activa, El Iniciador, Barcelona
Entrepreneurship City, etc., sén alguns dels partners que participen en
aquesta primera edici6 de la Trobada de Xarxes d’Emprenedors.

L'objectiu és donar a coneixer a la comunitat emprenedora les
plataformes de networking d’emprenedors més actives de la ciutat. Un
espai al Dia de 'Emprenedor on intercanviar idees amb la resta de la
comunitat emprenedora local i internacional, conéixer els principals
agents i fer networking sectorial.

EN® GidY cavaitwitts jucucor

xarxectiva »x comunidad JCJ ) yove cambra nternaciona Barcelona

d'empreses eurecan xx Federacié Mundial de Joves Liders | Emprenedors

E ® Entrepreneurs’ Organization iWeekend
spain 0 D eleedna

BCN
TECHWORKING




Capsules Crea

Solucions per a qui es planteja crear la seva empresa.

Serial entrepreneurs: de professid, emprenedor

dia 20/5-9.30 h

Per qué crear una empresa quan ja en tens una altra? | per que
vendre’t la que tens i crear-ne una de nova? Descobreix-ho gracies a
un emprenedor en serie i un expert en la materia.

Jordi Vinaixa, ESADE; M.A. Bonachera, AB-Biotics i Sevibe Cells.

ESADE

Business School

Emprendre com a autonom: situacio actual i propostes de futur
dia 20/5-10.30 h

Analitzarem els efectes de la implantaci6 del nou estatut del treba-
llador autonom, la situacié actual que viuen els autonoms i els nous
reptes de futur.

Alex Fernandez, Autonoms PIMEC; Salvador Duarte, CTAC-UGT.

Jornades

Estudis de mercat: técniques i fonts d’informacio

dia 20/5-11.30h

Analitzarem les técniques d’investigacio i les fonts d’informacio
més adequades per a recollir dades que ens ajudin a comprendre el
“mercat” i millorar el nostre servei o producte.

Maria Lluisa Solé, COLPIS.

Cotiegi de Politélegs
iSociélegs do Catalunya

Economia social: una oportunitat per a sortir de Uatur

dia 20/5-12.30h

Gracies a experts i emprenedors d’economia social, descobrirem els
avantatges associats a aquest tipus de formes juridiques, cooperati-
ves i societats laborals, i com poden esdevenir, en molts casos, una

sortida a l'atur.

Pere J. Puig, FESALC; Miquel Miro, Ara_Coop.

A

Cooperatives de Treball
FESALC LN
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Jornades

Financament per a crear
dia 20/5 - 16.00 h
Coneixerem els ajuts més sol-licitats en la posada en marxa
d’empreses i els diferents productes financers especifics per a la crea-
ci6 d’empreses, amb un especial €mfasi en el microcrédit.
Alex d’Espona, BANC; Ramon Gatell, MicroBank; Eduard Imbernol,
AVALIS. Modera: Christian Fernandez, senior partner
bcnHighgrowth.
HQ
benHighgrowth
Emprendre i innovar al sector dels serveis sanitaris
dia 20/5-17.00 h
El sector dels serveis sanitaris com a font de creacio6 de valor. Tendén-
cies i oportunitats per als propers cinc anys.
Lluis Pareras, Col-legi Oficial de Metges de Barcelona.

COLLEG! g
OFICAL 1 DE HETGES
b DE BARCFIONA

Qué he de fer per crear una empresa? | quant val?

dia 21/5-09.30 h

Repassarem els aspectes clau de les diferents formes juridiques a
tenir en compte per a triar la més adequada al nostre projecte. A més,
sabrem quant ens costara posar 'empresa en marxa.

Isabel Comas, Barcelona Activa.

Barcelon@ctiva

Reinventar-se com a emprenedor en temps de crisi

dia21/5-10.30h

Es de bojos llengar-se a una aventura empresarial en époques de crisi?
No. Coneix de la ma de Pedro Nueno, Director d’Iniciativa Emprenedora
d’IESE, com la iniciativa emprenedora s’acomoda als cicles economics.
Pedro Nueno, IESE.

89 ESE

La visio empresarial de la investigacio

dia21/5-11.30h

Descobrirem les claus per a millorar i dotar d’una visié empresarial i
comercial tots aquells projectes de negoci nascuts dins I'ambit de la
investigacio i la docéncia universitaria.

Rickard Bucksch, UAB; Toni Laserna, DLM Solutions; Carlos Sanchez,
X-Ray.

o Parc deRecerca
UAB



Com crear una bona imatge corporativa?

dia21/5-12.30h

Tens molt a dir sobre la identitat de la teva empresa. Coneix els pas-
sos que calen fer abans de decidir-se per un nom i una grafica.

Pau Valdés, Nakami Agencia Creativa.

empresaris
o

Factors clau per a emprendre: ajuts i financament

dia 21/5-16.00 h

Informaci6 concreta sobre les gliestions basiques necessaries per
a crear una empresa i els principals instruments que les persones
emprenedores tenen a la seva disposicié per a cobrir aquestes
necessitats.

Lluis Rodriguez, Direccié General d’Economia Cooperativa i Creaci
d’Empreses.

M| per la creacio
IMCM.IIII!!!I

Emprendre socialment: innovacié per al desenvolupament
economic i social

dia21/5-17.00 h

A través de I'experiencia de dos emprenedors socials, coneixerem
casos en els quals la innovacié no solament ha incidit en el creixe-
ment de 'empresa, sin6 que també ha produit canvis en la societat.
Maria Calvo, Ashoka Esparfia; Raul Contreras, [IUNA; Jean Claude
Rodriguez Ferrera, CAF.
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Jornades

Capsules Creix

Claus per a millorar la gestio de la teva
empresa i fer-la créixer.

Pla Estrategic de Creixement

dia 20/5-9.30 h

Coneix I'eina per a la planificacié del creixement empresarial PEC,
desenvolupada per Barcelona Activa i IESE Business School, que té per
objectiu guiar-te en I'elaboraci6 d’un pla estrategic de creixement per a
la teva empresa.

Juan Luis Segurado, IESE.

TLIlaNd Barcelon@ctiva

Financament europeu per a PIMES

dia 20/5-10.30 h

En el procés de desenvolupament de les empreses és fonamen-

tal créixer mitjangant la internacionalitzacio i coneixer les fonts de
financament adequades. La xarxa Enterprise Europe Network facilita
informacio i assessorament en la identificacié de fons europeus.
Daniel Gassmann, EACI.

®  Accio

Cambra de Comerg
de Barcelona m

5 llicons d’una vida emprenedora

dia 20/5-11.30h

Fearghal Mac Conuladh, actual vicepresident de Lenovo, ens donara
les seves recomanacions o “llicons” que I'han ajudat a conduir una
vida empresarial emprenedora. Parlarem de valors, limits, equilibris i
d’equips i empreses globals.

Fearghal Mac Conuladh, Lenovo.

D’INNOVACIO LA SALLE

Histories d’exID, amb D de Disseny

dia 20/5-12.30 h

A través de casos reals, s'exposara com diferents empreses utilitzen el
disseny i el gestionen de forma efica¢ per tal de diferenciar-se i compe-
tir en el mercat global.

Agatha Rasero i Rebull, BCD, Barcelona Centre de Disseny.



Financament per al creixement

dia 20/5-16.00 h

L’accés a finangament és clau a I'’hora de fer realitat la teva estrate-
gia de creixement. Debatrem sobre els instruments d’inversié idonis
en cada un dels estadis d’un projecte amb els principals actors del
financament per a emprenedors.

Antoni Giralt, Mercat Alternatiu Borsari; Elena Rico, Caixa Capital
Risc; Pedro Granado, ENISA, i Wyatt Rosentall, inversor privat.

Barcelon@ctiva

Proteccio i comercialitzacio de tecnologies

dia 20/5-17.00 h

Analitzarem les formes existents per a protegir i comercialitzar els
resultats de la recerca en petites empreses de base tecnoldgica o en
centres de recerca.

Lourdes Jordi, Fundacié Bosch i Gimpera; Lidia Cases, Centre de
Patents de la Universitat de Barcelona.

Fondacis
D Bosch i Gimpera

Univeritat de Bareeluna

Eines d’accés als mercats internacionals

dia21/5-9.30 h

La internacionalitzacio6 és, ara més que mai, una necessitat i una
eina per al progrés, el creixement i la sostenibilitat competitiva de
les empreses. En aquesta sessio s'explicaran les eines i els pro-
grames de suport i ajut economic per a la iniciacié en I'activitat
internacional.

Elisabet Coll-Vinent, Cambra de Comer¢ de Barcelona; Cristina
Serradell, ACC10.

C g

Cambra de Comerg
de Barcelona

Outsourcing de processos clau per a millorar la productivitat
dia21/5-10.30 h

Cobrir riscos estratégics i operatius i assegurar-se que I'empresa
de serveis esta alineada amb els propis objectius és essencial per a
externalitzar processos clau de 'empresa. Un bon exemple son les
empreses de recerca per contracte (CRO), que al sector biomeédic
s’han integrat com un element essencial en els equips d’R+D.
Montse Barcelo, Trial Form Support (TFS).

biocat

BioRegi6 de
Catalunya
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Jornades

Financament en temps de crisi

dia21/5-11.30h

La crisi esta creant dificultats als emprenedors per a accedir a finanga-
ment, tant de deute com de capital. Amb la intervenci6 de les adminis-
tracions per a introduir liquiditat en els mercats, estan sorgint opor-
tunitats d’accedir a financament amb productes publics. En aquesta
sessio es presentaran algunes possibles solucions de finangament per
a emprenedors en temps de crisi.

Xavier Pont, Departament d’Economia i Finances, Generalitat de Cata-
lunya.

| Generalitat de Catalunya

A/ Departament d’'Economia i Finances
Direccié General de Promocié Economica

Corporate venture: una altra opcio de soci financer

dia21/5-12.30h

El creixement de les empreses consolidades necessita processos
d’innovacié constants. Moltes grans corporacions han descobert el
valor de realitzar inversions minoritaries en companyies innovadores
de creaci6 recent com a estrategia de creixement. Aquestes inversions
s’anomenen “capital risc corporatiu” (Corporate Venture Capital) i
representen una gran oportunitat de creixement per a les start-ups.
Caixa Capital Risc, Indra, Microsoft.

9K "laCaixa’

Nova realitat en les inversions de capital risc

dia 21/5-16.00 h

La crisi comporta dificultats a I'hora de finangar les noves iniciatives
empresarials. El professor Sancho compartira amb nosaltres la seva
visio i consell perqué la crisi esdevingui oportunitat.

Alvaro Sancho, Instituto de Empresa.

Instituto
E de Empresa
Atreveix-te a exportar
dia 21/5-17.00 h
S’analitzaran quines sén les motivacions que porten una empresa a
internacionalitzar-se i les diferents opcions que existeixen, aixi com els

avantatges i inconvenients que aixo implica.
Victor Manuel Sixto Sanjosé. Grupo Proxecte S.L.

[a~E2




Tendencies i _
oportunitats de negoci

Amplia les teves opcions i aprofita les oportunitats existents
en diferents sectors.

Tendéncies en comunicacio 2.0: Estrategies 2.0 a l'empresa

dia 20/5 - 16.00 h

Coneix com esta canviant la societat amb les eines 2.0 i quines
oportunitats de negoci es generen. La societat digital del lliure co-
neixement facilita la interaccio i I'intercanvi dels usuaris a un nivell
horitzontal. Es una actitud de comunicacid, centrada en el principi
d’identitat de les persones i les relacions entre elles, que té a veure
amb la creacié de comunitats i contingut, i que pot traslladar-se

al comportament comunicacional de les organitzacions. La teva
empresa esta “en linia”?

Genis Roca és soci director de RocaSalvatella, despatx de consulto-
ria que ajuda les organitzacions a incorporar Internet i les logiques
en xarxa a les seves estrategies tant de marqueting com de recur-
sos humans. Ha estat director general d’Infonomia, gerent de les
iniciatives a Internet de la UOC i responsable de microinformatica
de la UAB, aixi com professor en diferents universitats i escoles de
negoci.

Tendéncies en ecoinnovacid: crear valor a través de U'ecoeficiéncia
dia 20/5-17.00 h

El factor mediambiental és un motor d’innovacid i de competitivitat
per a I'empresa. Especialment a Europa, sostenibilitat i competitivi-
tat van alhora i sén un valor diferencial que el consumidor distingeix
i valora. Nous processos de produccid, nous productes o serveis...,
una nova filosofia de gestié que porta al progrés de I'ecoeficiencia:
crear valor a través de la reducci6 de I'impacte mediambiental.

La sessid sera impartida per I'equip d’investigadors i emprenedors
de I'Institut de Ciencia i Tecnologia Ambiental de la UAB que acaben

de crear la spin-off “Inedit Innovacié”: Jordi Oliver, Raul Garcia i
Carles Martinez.

cse ParcdeRecerca
UAB

Jornades
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Jornades

Tendéncies en cloud computing: convertir el hardware en servei

dia 21/5-16.00 h

El cloud computing ja és aqui; és un canvi de paradigma perque
converteix la infraestructura (el hardware) en un servei. Es l'auténtica
batalla tecnologica que lliuren en aquests moments les grans
companyies; les que dominin el cloud seran els actors del futur amb
importants esquemes de concentracié. Amb la tecnologia cloud es
poden gestionar arquitectures complexes (servidors, aplicacions,
xarxes, emmagatzematge...) practicament amb un simple clic, cosa
gue permet a les companyies pagar segons les necessitats que tinguin,
escalar la infraestructura en el moment en qué ho necessitin i no
haver de dimensionar-se a maxims. Aixi mateix, atorga agilitat i permet
reduir costos.

Per tenir una visié completa d’aquesta tendéncia, comptarem amb
Jordi Torres, catedratic de la Universitat Politécnica de Catalunya
(UPC) i Research Manager de la linia de recerca Autonomic Systems
and eBusiness Platforms al Barcelona Supercomputing Center (BSC).
La seva recerca se centra en l'actualitat en Cloud and Green
Computing. Estara acompanyat de Moisés Navarro Marin, director d’ IT
Strategy, SOA Infrastructure & Middleware Services d’IBM Global
Services Espanya, Tom Leyden, director de producte de Sun
Microsystems en Cloud Computing i Helena Torras i Diego Parrilla,
CEO i Business Development Manager & Product Technology Strategist
d’Abiquo, respectivament.

Tendéncies low cost: un nou valor per als consumidors

dia 21/5-17.00 h

Analitzem un dels fenomens de conducta del consumidor contempora-
ni més interessants i que segueixen el sector productiu i 'intermediari:
el fenomen low cost. Va comencar el 1997 a les aerolinies i ja s’ha estes
a tots els ambits de consum. Ens trobem davant la variaci6 del concep-
te historic del preu; aquest deixa de ser un factor clau per al posicio-
nament del producte i un parametre informatiu sobre qualitat per a ser
per ell mateix un element motor en la presa de decisions. Per al consu-
midor, trobar preus més barats que els habituals als seus productes de
refereéncia esdevé ara I'element decisiu per a la compra.

El Dr. Josep Francesc Valls és catedratic del Departament de Direc-
ci6 de Marqueting d’ESADE i esta vinculat al sector del consum i del
turisme com a investigador, docent, escriptor i consultor. Ha col-laborat
amb distintes empreses i institucions, com ara I'ICEX, la Generalitat

de Catalunya, la Secretaria General de Turisme d’Espanya, Brasil, etc.
Com a investigador, destaquen els seus estudis sobre consumidors i
I'aparicio i evolucio6 del low cost. Es el coordinador del llibre Fenémeno
Low Cost (Deusto, 2008), on analitza la conducta del consumidor i la
variacio del concepte historic del preu. En la seva presentacio estara
acompanyat per Guillem Recolons, consultor i soci fundador de Lateral
Consulting i TVLowCost Spain, que ha desenvolupat la seva carrera
professional a Tiempo BBDO, J. Walter Thompson, Bassat Ogilvy, etc.
ESADE

Business School

Universitat Ramon Liull



Track de creativitat

De la creativitat a la innovacio

No hi ha res impossible

dia 20/5-09.30 h

Pep Torres, inventor i director de I'agencia creativa Stereonoise.
Superar les dificultats aplicant la creativitat i utilitzant pocs recursos
és el fil conductor d’aquesta sessio, en la qual Pep Torres explicara
com es va gestar una de les campanyes de comunicacié més sona-
des i amb més repercussio utilitzant tecniques low cost.

Com protegir la creativitat?

dia 20/5-10.30 h

Malcolm Bain, soci d’ld Law Partners; Toni Clariana, Magma
Disseny; Eugénia Sanjuan, Cambra de Comerg de Barcelona.

El concepte de llicéncies per a protegir la propietat intel-lectual ha
canviat molt en aquests Gltims anys. Coneix qué son les llicencies
Creative Commons, Aire Incondicional, ColorlURIS o iniciatives de
protecci6 de la creativitat com el segell Re-crea.

BCD35 ©

Barceions Centrs de Disscry Cambra de Comerg
- de Barcelona

Generar idees, un repte diari de 'emprenedor

dia 20/5-11.30h

Philippe Delespesse, fundador d’Inteligencia Creativa.

Com integrar la creativitat a 'empresa per a aconseguir generar
noves preguntes i noves idees en tots els ambits d’activitat? Es mos-
trara una metodologia senzilla per a gestionar el procés creatiu i es
practicaran tecniques de generacié d’idees.

Jornades

Innoway. Actituds de l'innovador

dia 20/5-12.30 h

Josep Lluis Sanchez, responsable de Projectes d’'Innovaci6 a Info-
nomia.

Existeix un arquetip d’innovador? Que defineix una personalitat inno-
vadora? Els casos d’innovadors de referéncia posen de manifest que
els moments d’inspiraci6 i éxit rarament sorgeixen per casualitat,
sin6 de I'aplicacio sistematica de determinades actituds i comporta-
ments no conformistes que descobrirem en aquesta sessio.
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Jornades

Emprenedors en
expansio

El primer diari economic del pais entrevista en public
emprenedors d’'exit perqué ens expliquin la seva estrategia i
les claus de la seva diferenciacié.

Com importar un negoci d’exit

dia 20/5-09.30 h

Joaquim de Toca, director general de Muji Espafia.

El 2006 va obrir a Barcelona la primera botiga Muji de I'Estat espanyol.
L'arribada de 'empresa japonesa a la capital catalana és el resultat de
la historia d’amor d’un dels seus actuals socis amb la marca, abrevia-
tura de Mujirushi Ryohin —productes de qualitat sense marca. Des-
cobrirem com ha estat el procés d’'importacié d’aquesta empresa que
aposta per la qualitat i la puresa dels seus materials.

La clau de l'exit als negocis d’Internet

dia 20/5-10.30 h

Carlos Blanco, soci fundador del Grup ITnet.

Carlos Blanco ens explicara les claus de I'eéxit dels negocis a Inter-
net i com han aconseguit, en un entorn de crisi com l'actual, que el
grup tanqui I'exercici del 2008 amb una xifra de negoci de 3,2 milions
d’euros, que suposa un increment del 37% respecte de I'any anterior.
Es un bon moment per als negocis a Internet? Quin és el model que hi
ha al darrere de portals com OcioMedia, Aztive o IThet Consulting?

De start up a lider mundial

dia 20/5-11.30 h

Ricard Munne, director general corporatiu de Lipotec.

Creada el 1989 a la incubadora d’empreses de Barcelona Activa,
Lipotec ha protagonitzat un dels creixements més importants dins de
la indUstria de la biotecnologia: més de dos-cents empleats, quaranta
milions d’euros de facturacio6 el 2008, presencia mundial en més de
cinquanta paisos i una xifra d’exportacié d’aproximadament un 80% de
les seves vendes. La recerca i la innovaci6 de qualitat i una estratégia
empresarial excel-lent son al darrere de I'espectacular trajectoria del
Grup Lipotec.

Lespectacular creixement d'un negoci low cost

dia 20/5-12.30 h

Jaume Martinez, director general d’Easy Cut.

Jaume Martinez, director general i fundador d’Easy Cut, va obrir el
2005 la primera perruqueria low cost i actualment en té setanta-set
repartides per I'Estat espanyol, Portugal i Andorra, entre botigues
propies i en regim de franquicia. Una oferta de preus tancats, un servei
de qualitat i una bona gestié dels costos del negoci son algunes de les
claus de I'exit que ens revelara el propietari de la primera cadena de
perruqueries low cost i amb servei per Internet.



Del carrer d’Aribau a Nova York: innovacio al negoci familiar

dia 20/5-16.00 h

Dani Bermejo, Alberto Bermejo, Mitos Bermejo i Jaume Bermejo,
de Tres Tintas Barcelona.

El 2003, durant un sopar familiar, el fundador de Papeles Pintados
Aribau proposava als seus tres fills fer “alguna cosa nova, diferent”,
per a innovar en el negoci. Un any després naixia Tres Tintas Bar-
celona, una empresa familiar que en menys de cinc anys ha estés
per més de trenta-sis paisos els seus productes frescos i originals.
La seva estrategia s’ha basat en la renovacio, la personalitzacio de
la marca i la bona gestié de la distribuci6 i els temps de fabricacio i
entrega.

Expansio sense capital risc

dia 20/5-17.00 h

Marc Bonavia, fundador i director de Marqueting de SitMobile.

Kochi és el nom de la ciutat india que acull la nova seu de 'empresa
SitMobile al mercat asiatic. Creada a Barcelona el 2001 per dos em-
prenedors de vint-i-cinc anys, 'empresa de comunicacié per mobil
factura actualment 5,5 milions d’euros i compta amb oficines a Bar-
celona, Madrid i Santiago de Xile, a més de a Kdchi. Ens explicara
com han crescut sense I'ajuda de cap inversor extern, quines han
estat les principals dificultats i com les han resolt, com han encarat
el procés d’internacionalitzacio i quins creuen que son els avantat-
ges i els inconvenients de fer-ho aixi.

Tex-Tic: innovacio als sectors tradicionals

dia 21/5-09.30 h

Jordi Armengol i Xavi Subirats, socis fundadors de Cooked in Bar-
celona.

Jordi Armengol és el xef d’un nou estil d’'indUstria téextil que integra
les tecnologies més innovadores en una peca d’Us diari com sén els
pantalons. Cooked in Barcelona, establerta a Sabadell, ven peces
fabricades a Catalunya amb connexi6 per a I'iPod o amb tecnologia
antitaques, tot un exemple de renovacio i innovacié a través de les
noves tecnologies en un sector tradicional com és el téxtil.

La importancia de crear marca i posicionar-se en el mercat
dia21/5-10.30 h

Albert Castelldn, director general de Moritz.

Quan el 2001 la cinquena i sisena generacio de la familia Moritz,
juntament amb l'actual director general, van comengar a fer els
preparatius per a rellangar la marca, Moritz feia vint-i-tres anys que
estava tancada, després de més d’un segle de tradici6 cervesera a
Barcelona. Avui s’ha tornat a posicionar amb forga com la cerve-

sa de la ciutat, amb uns alts estandards de qualitat i una amplia
xarxa de distribucid. Les claus d’aquest éxit ens les explicara el seu
artifex: un pla estratégic dissenyat al detall, uns objectius clars i un
treball exhaustiu i profund dels atributs de la marca.
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22 El creixement d’una spin-off

Jornades

dia21/5-11.30h

Xavier Miralles, Conseller Delegat de Davantis.

Davantis és una spin-off del Centre de Visio per Computador (CVC) de la
Universitat Autonoma de Barcelona (UAB), que va ser creada el 2005, amb
el recolzament del trampoli tecnologic de la UAB, membre de la xarxa de
trampolins tecnologics d’ACC10. Davantis ha desenvolupat un nou sistema
de videovigilancia intel.ligent basat en un programari que té la capacitat de
reconeixer i d’interpretar les imatges de video que processa. L'avantatge
d’aquesta tecnologia és la seva capacitat per distingir persones davant
altres volums registrats per les cameres, cosa que pot ajudar a reduir el
nombre de falses alarmes que es produeixen en els sistemes convencio-
nals. Ens els primers anys de vida de Davantis va rebre el suport economic
del CIDEM, a través de la concessi6 d’un préstec Capital Concepte el 2005,
de 100.000 eur. Durant I'any 2008 I'empresa va facturar aproximadament
200.000 euros, prop de vuit vegades més que I'any anterior.

Vendre serveis més enlla de les fronteres

dia21/5-12.30h

Xavier Casajoana, conseller delegat i director general de

VozTelecom.

Els primers serveis de VozTelecom van veure la llum I'any 2004. Actual-
ment, la companyia lidera I'oferta d’aplicacions de telefonia IP per a
empreses i professionals a Espanya i ofereix la seva plataforma tecnologi-
ca a prestadors de servei i operadors a diversos paisos. Com a resultat de
la seva internacionalitzacid, les aplicacions de telefonia IP de VozTelecom
es troben també disponibles per als usuaris d’Alemanya, Bélgica, Méxic,
Xile, Brasil i Colombia. Un dels seus fundadors ens explicara com va fer la
“travessia del desert” i com van arribar I'éxit i I'expansio internacional.

Emprendre al sector agroalimentari: del hobby a l'empresa

dia 21/5-16.00 h

Enric Gracia, director d’R+D+l de XOP — Conserves de Ponent.

Enric Gracia, professor de la UB, col-laborador del programa Cagadors de
bolets i un apassionat per la micologia, va decidir fer de la seva passio un
negoci i va fundar, juntament amb un soci industrial, XOP - Conserves de
Ponent. Després d’una primera etapa on I'empresa contemplava moltes
idees per a desenvolupar-se, va delimitar clarament la seva estratégia. Ac-
tualment els seus productes es venen a grans cadenes de distribucio i esta
aterrant a diversos mercats estrangers, com ara el Japd. A banda, Enric
Gracia continua promocionant el cultiu professionalitzat de bolets entre
molts agricultors de Catalunya, per als quals pot significar una reorienta-
ci6 del propi negoci i un increment d’ingressos en el futur.

Les energies netes: motor de creixement

dia 21/5-17.00 h

David Garcia, director general de Quimera Project.

SUN Race Engineering Development S.L. és una empresa del sector de
I'alta competicié automobilistica que reuneix experts i professionals amb
experiencia contrastada en tots els camps de motorsport i que crea el
primer clUster internacional de companyies de mobilitat sostenible. Aquest
cluster proveeix de totes les solucions necessaries (vehicles, tecnologia,
infraestructura, reciclatge, finangament i usuaris) amb l'objectiu de trans-
formar progressivament mitjancant programes pilots la mobilitat a les ciu-
tats. Un dels projectes és The Quimera Project, la primera moto solar que
funciona carregant-se a la xarxa eléctrica o mitjangant I'exposicio alsol
durant dotze hores dels panells solars que la cobreixen. De la ma delsseus
protagonistes coneixerem les oportunitats a la industria del motor i les
perspectives de les energies netes.



Dina amb...

Coneix casos empresarials d’exit analitzats per prestigioses
escoles de negoci que entrevisten els fundadors... mentre tu
dines.

Grupo Tragaluz

dia 20/5- 14.00 h

Rosa M. Esteva i Tomas Tarruella, emprenedors del Grupo Tragaluz
Conductor: Juan Roure, professor d’Iniciativa Emprenedora d’IESE i
director de la Xarxa d’Inversors Privats d’|IESE

A mitjans dels anys vuitanta Rosa M. Esteva i el seu fill Tomas van obrir
El Mordisco, un restaurant d’amanides i entrepans que es caracteritza-
va pel disseny agradable i innovador. Avui el Grupo Tragaluz té quinze
restaurants (Tragaluz, Tragarrapid, Negro, Principal, Bestial, Agua i El
Japonés, entre altres) i 'hotel Omm, i dona feina a més de sis-centes
persones. Es un model de restauracio diferenciat, basat en la il-lusio

i les coses ben fetes. Juan Roure d’IESE coneix bé aquest cas empre-
sarial i guiara els emprenedors perque ens expliquin les claus del seu
exit.

eDreams

dia 21/5-14.00 h

Javier Pérez-Tenessa, fundador i conseller delegat d’eDreams
Conductora: Luisa Alemany, directora de I'Institut d’Iniciativa Empre-
nedora d’ESADE i professora del Departament de Control i Direccio
Financera

eDreams, I'agéncia de viatges on line més gran d’Espanya i sego-

na d’Europa, va ser creada el 1999 i ja va sortir enfortida de la crisi
d’Internet I'any 2000. L'any passat va facturar més de sis-cents milions
d’euros i segueix creixent i operant a Espanya, Franca, Italia, Alemanya,
Anglaterra i Portugal. Lluisa Alemany, professora d’ESADE, ha estudiat
les claus de I'éxit d’aquesta empresa i ens les mostrara en una entre-
vista amb el fundador.

ESADE

Business School
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Jornades

Plenaries

Una font d’inspiracio

Obrint pas en temps dificils

dia 20/5-18.00 h

A Barcelona hi ha molts emprenedors i emprenedores que estan
aconseguint fites importants: son persones normals que han assistit
a edicions anteriors del Dia de I'Emprenedor i que després d’anys
d’il-lusié i molt esforg triomfen al moén i ajuden a posicionar la
marca Barcelona en innovaci6 i creativitat. Sn “uns dels nostres”

i demostren que “si que podem”. Vine a escoltar quins sén aquests
grans éxits, com els estan assolint i com afronten aquests temps de
turbuléncies.

Moderat pel periodista Manuel Campo Vidal.

Crisi, mentides i grans oportunitats

dia 21/5-18.00 h

La paraula crisi va en boca de tothom, perd quines son les conse-
guencies sobre I'economia real de les persones? Qué podem fer

els emprenedors i emprenedores per a afrontar-la? Lexpert en
marqueting i professor d’ESADE Carles Torrecilla i Jordi Basté, pe-
riodista, ens explicaran de la mateixa manera planera i amena que
ho han fet setmana rere setmana a RAC 1 que no tot el que arriba

a les nostres orelles sobre la crisi economica és cert. Faran una
reflexié sobre les possibles solucions que hi ha i coneixerem sectors
gue han sabut veure i aprofitar I'oportunitat i han sortit reforgats

de les crisis. | sobretot ens aportaran idees perqué aquesta crisi es
converteixi en un pas endavant i no en un pas enrere.
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Tallers de marqueting
| vendes

Potencia la teva capacitat de venda i la de la teva empresa.

Com implementar una estratégia comercial en temps de crisi

dia 20/5-9.30 h

Alejandro Martin Revilla, director del Departament de Vendes i for-
mador d’ISM-ESIC Barcelona i gerent de la consultoria T&D System
En aquest taller s'abordaran temes com el comportament dels
consumidors (temors, prioritzacié de necessitats...), les pautes i
processos necessaris en la funcié de comercialitzacio i el perfil idoni
del personal de vendes en entorns competitius provocats per la crisi, i
finalment s’aprofundira en la planificacio de I'accié comercial.

Sugestio, gestid i digestio de la visita comercial: les claus de l'éxit
dia 20/5-11.00 h

Marcel Gal-li, membre associat de I'AIJEC i soci director
d’MG-ACTICOM

Aquest taller interactiu esta dirigit a persones que vulguin millorar
I'efectivitat de la seva activitat comercial actual treballant I'elecci6 del
potencial client, la concertacio i preparacio6 de I'entrevista, la gestié de
la visita —des de la primera impressio fins al tancament— i el segui-
ment. En aquest taller dedicarem una atencié especial a I'entrevista

i tot alld que cal saber per a dominar-la: estar, preguntar, escoltar i
argumentar.

e

Com tancar amb éxit una venda

dia 20/5-12.30 h

Josep M. Rex, professor de creativitat aplicada de TEUNCET

No sempre el bon venedor “neix”, sind que podem aprendre a
reconeixer les necessitats i expectatives del client i a motivar-lo,
adaptant els nostres arguments de venda en funcié de I'atencid i de
l'interés del nostre interlocutor, reconeixent els senyals del moment
just de la compra o formulant les preguntes adequades a les seves
objeccions. Tot per aconseguir tancar amb exit la venda.

Jornades

cecot
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Jornades

Si vols vendre, comunica: Disseny i implementacié d'un pla de
comunicacio

dia21/5-9.30h

Juan Manuel Chamorro, director del Departament de Relacions Publi-
ques i formador d’ISM-ESIC Barcelona i soci director d’Ulled Associats
Hi ha diferents formes d’organitzar un departament de marqueting i
comunicaci6. Apren a identificar quin és el que s'adequa millor a la teva
empresa. Analitzarem quines sén les eines de comunicacio optimes
per al teu sector i que tens a I'abast, formularen un pla d’accié amb
objectius realistes, identificarem les inversions minimes a realitzar i el
seu retorn i aprendrem a avaluar i controlar el pla.

@iz BESIC

tarketin BusAESSAMARKETIG

On no arriben els recursos, arriben les idees: “el marqueting de

guerrilla”

dia21/5-11.00 h

Davide Menini, consultor de I'Escola Superior de Vendes del COACB

El marqueting de guerrilla és un métode que utilitza les idees més

innovadores per a ajudar les persones emprenedores o directives de

les empreses a planificar i mantenir una acci6é de marqueting efectiva

i amb pocs recursos. Es treballaran temes com la necessitat de canvis

en la mentalitat de les empreses, la personalitat del guerriller en el

marqueting i les armes i les claus de I'exit del marqueting de guerrilla.
Collegi Oficial

£} drAgents Comercials
L) de Barcelona
{7 conce.

Com rendibilitzar el meu negoci a Internet

dia21/5-12.30h

Alexander Gibelalde i Isabel Salazar, responsables de Producte de
Marqueting de Google

El mercat on line esta esdevenint massiu i a Espanya creix a passes
de gegant. Es, doncs, fonamental que les empreses optin cada ve-
gada més per una visié on line dels seus negocis, sobretot ara que
pot representar una eina per a afrontar la situacio de crisi actual.
Coneix algunes de les principals eines per a millorar la preséncia de
la teva empresa a la xarxa: Google AdWords, AdSense, Analytics o
I'Optimitzador de Llocs Web.

Google



Tallers d’habilitats directives

Per conéixer els secrets del lideratge i les competéncies clau
de la direccio empresarial.

Negocia: ara més que mai

dia 20/5-16.00 h

Emma de Llanos, directora del Departament Académic de Direccié de
Persones d’EADA

La negociacio6 és un factor clau per a construir relacions des de la
col-laboracio, relacions en les quals tothom guanya. Saps com preparar
un procés de negociacid? Coneixes les habilitats personals necessaries
per a tancar amb éexit un bon acord? Aquests i altres temes es treballa-
ran en aquest taller sobre com negociar.

Com prendre decisions en temps d’incertesa

dia 20/5-17.00 h

Jordi Assens, director del programa de Direcci6 General i del Master
Executiu en direcci6 de RRHH d’EADA

Les persones anem creant una série de models mentals i formes de
pensar sobre el moment empresarial que vivim en aquest moment
molt condicionats pels missatges que rebem sobre la crisi, els quals
afecten molt negativament la nostra confianca, la nostra capacitat de
prendre decisions i d’assumir els reptes. Cal, doncs, adquirir pautes
gue ens ajudin a afrontar aquesta situacié d’incertesa i a no quedar-nos
ancorats en la indefinicid. Tot aix0 passa per revisar els nostres models
de pensament, la nostra autoconfianca, i definir d’'una manera clara les
nostres prioritats i objectius, tant personals com professionals.

Elevator Pitch: Obre’t portes

dia 21/5-16.00 h

Pere Calvino, professor associat del Departament d’Economia i Empre-
sa de la UPF

Sabries fer una bona presentacié de la teva empresa en tres minuts? En
aquest taller s’explicara com fer una presentacio oral de forma sintética
i clara i que capti I'atencio6 de la persona que tens davant, de manera
gue siguis capag de generar una segona trobada, per a poder explicar
amb més detall el teu negoci i poder anar més enlla amb clients, possi-
bles socis o inversors. Perque no perdis ni una oportunitat.

=idEC

ABJ vniversitar
POMPEU FABRA

Lead my Team: Tecniques de Uesport per a liderar equips
dia21/5-17.00 h

Experts de I'empresa Lead my Team

Aprén a liderar el teu equip a partir de les técniques de coaching i les
disciplines que analitzen com ens comuniquem amb nosaltres ma-
teixos i amb els altres. En I'ambit esportiu, aquestes técniques milloren
la comunicacié i el dialeg entre jugadors i entrenador, enforteixen la
concentracid i ajuden a I'autoresponsabilitzacié dels objectius fixats.
Aprenent, doncs, d’agquestes tecniques esportives podrem liderar els
nostres equips amb éxit.

=idEC

ABJ vniversitar
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SIME Barcelona

QSIME BARCELONA

El track més internacional sobre
oportunitats digitals
dia 21/5 - de 9.30 a 13.30 h

SIME és el congrés nord-europeu més important i més ampli sobre
oportunitats digitals, tecnologia, comunicacio i entreteniment, i aplega
des de I'any 1996 emprenedors, periodistes, professionals, decision
makers i ponents de primer ordre d’arreu del mon. SIME surt aquest
any per primer cop d’Escandinavia, i ho fa per a anar a Xangai i per a
venir a Barcelona convidat per Barcelona Activa en el marc del Dia de
'Emprenedor.

Un track totalment internacional amb ponents com Martin Varsavsky,
fundador de FON, Jazztel, Ya.com, i un llarg etcétera; Manfred Bodner,
fundador de Bwin, una de les principals empreses d’Internet del mon;
Morten Lund, inversor d’Skype amb experiéncia tant en creixements
com declius empresarials; Marko Ahtisaari, CEO de Dopplr i ex cap de
disseny de Nokia; Stefan Glaenzer, business angel i fundador de
Ricardo.de i Lastfm, el servei de misica amb més de cent milions
d’usuaris; Ola Ahlvarsson, fundador de Result

i Boxman....... i molts d’altres.

Consulta el programa actualitzat a la web del Dia de FEmprenedor
www.barcelonanetactiva.com/dia.

SIME Barcelona tindra lloc integrament en anglées.



Campament base dels
emprenedors

dies 20/5i 21/5 - durant tot el dia
Coneix una mostra de les empreses i projectes més innovadors de
la nostra ciutat. Contacta amb elles i fes-hi negocis.

Espai de financament,
gestio | serveis de
suport

dies 20/5i 21/5 - durant tot el dia

Les entitats financeres, les entitats de suport a la iniciativa empre-
nedora i empreses que ofereixen productes i serveis per a la gestio
de la petita i mitjana empresa estan també presents durant el Dia
de 'Emprenedor i et poden atendre personalment. Coneix els seus
productes i condicions.

Chill Out

dies 20/5i 21/5 - durant tot el dia

Repartits per tot el Palau de Congressos trobaras uns espais es-
pecials per a connectar i desconnectar, descansar, posar-te al dia,
parlar de negocis, preparar presentacions o llegir I'actualitat.

A més, tens accés Wi-Fi.

En els Chill Outs trobaras també els SMS Face to Face, per
publicar anuncis i respondre a ells a través de missatges SMS.

Kiosk

dies 20/5i 21/5 - durant tot el dia
Les principals publicacions amb I'actualitat emprenedora i empre-
sarial del pais distribuides de forma gratuita.
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Espais

Meeting Point

Com reconéixer i contactar amb altres emprenedors i emprene-
dores del teu sector que es trobin en aquell moment en el Dia de
'Emprenedor? Tens moltes opcions, i una d’elles és dirigir-te al
Meeting Point a I'hora que et proposem. Trobades i networking
sectorials previes en una capsula que potser t’interessara.

Dia 20

De 9.30 a 10.20 h. Sector Internet
D’11.30 a 12.20 h. Sector Serveis a les Empreses
De 17.00 a 17.50 h. Sector Software i Mobilitat

Dia 21

De 9.30 & 10.20 h. Sector Bio i Ciéncies de la Vida
D’11.30 a 12.20 h. Sector Imatge i Comunicacid
De 17.00 a 17.50 h. Sector Comerc i Restauracié

Aquestes convocatories poden estar subjectes a modificacions.
Consulta l'actualitzacié a la web del Dia de FEmprenedor
www.barcelonanetactiva.com/dia.



Ambicio per créixer

Capacitat d'innovacid

Iniciativa emprenedora

Talent i creativitat

Visi6 i accid

Esforg per superar les dfficultats

premis
barcelona
capital
emprenedora
Tla edicio

Acte de lliurament dels premis
Barcelona Capital Emprenedora

dia 21/5 - de 19.00 a 20.30 h

Els Premis Barcelona Capital Emprenedora son els guardons amb els
quals I'’Ajuntament de Barcelona i Barcelona Activa volen retre home-
natge a la iniciativa emprenedora i a la seva aportacié a la innovacio,
I'ocupacio i el creixement economic de la ciutat.

Els premis es convoquen enguany en quatre modalitats:
-Competicié de plans d’empresa

-Premi a la millor empresa finangada amb un microcredit
-Premi a 'empresa en creixement

-Premi Emprenedor XXI

Lentrada al lliurament de premis és gratuita, pero cal inscriure-s’hi
préviament a través de la web www.barcelonanetactiva.com.

A continuacio clourem aquestes dues intenses jornades amb I'actuacio
de Cabo San Roque, una copa de cava i un aperitiu. Una magnifica
oportunitat per a retrobar-nos amb moltes de les persones amb qui
has compartit les activitats dels dos dies.
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Altres coses que passen el Dia de lEmprenedor... ‘~l

Altres coses que passen
al Dia de UEmprenedor...

El Dia de FEmprenedor és també un focus d’atracci6 d’altres activi-
tats vinculades a la iniciativa emprenedora i el creixement empresa-
rial que tenen lloc a la ciutat.

Consulta a la web www.barcelonanetactiva.com/dia el llistat actua-
litzat de les activitats previstes i apunta’t a les que t’interessin.

Jornada informativa sobre instruments de suport a la
PIME: instruments de suport financer i de suport a la
competitivitat.

dia 20/5-de 10.30a13.30 h
Organitza: Direcci6 General de Politica de la Petita i Mitjana
Empresa (DGPYME) del Ministeri d’Industria, Turisme i Comerg.




Relacio d’entitats

22 @ BCN

AIJEC. Associaci6 de Joves Empresaris de Catalunya
ASHOKA

Avalis

Barcelona Activa. Ajuntament de Barcelona

BCD, Barcelona Centre de Disseny

Barcelona Entrepreneurship City

BCN Highgrowth

BioCat

Caja Navarra

Cambra de Comerg de Barcelona

Cava&Twitts

CCoo

CDTI. Centro para el Desarrollo Tecnoldgico Industrial
CECOT

Cercle d’Economia

Col.legi Oficial de Metges de Barcelona

Col-legi d’Advocats de Barcelona

Col-legi de Pol-litolegs i Sociolegs

Col-legi d’Economistes de Catalunya

Col-legi Oficial d’Agents Comercials de Barcelona
Consolats de Mar. Ajuntament de Barcelona
CTAC-UGT. Confederacié de Treballadors Autonoms de Catalunya
Departament Economia i Finances de la Generalitat de Catalunya
EADA

El Consorci de la Zona Franca

El Iniciador Barcelona

El Periédico

Enginyers Industrials de Catalunya

Enisa. Empresa Nacional de Innovacion
Entrepreneurs Network BCN

Entrepreneurs’ Organization Spain

EOI Escuela de Negocios

ESADE

Expansion

FCTC. Federaci6 de Cooperatives de Treball de Catalunya
FESALC. Federacio6 de Societats Laborals de Catalunya
First Tuesday

Foment de Treball Nacional

Generalitat de Catalunya (ACC10 | Xarxa Inicia)

GILD International

Google

Icex. Instituto Espafiol de Comercio Exterior

ICO. Instituto de Crédito Oficial

IESE Business School

Ikea Business

Institut Catala de Finances

Institut Superior de Marqueting-ESIC

Instituto de Empresa

iWeekend

Jove Cambra Internacional Barcelona

KIMBcn

“la Caixa”

Mercat Alternatiu Bursatil

Ministerio de Industria Turismo y Comercio - Emprendemos Juntos
Mobile Monday

Parc de Recerca UAB

Parc d’Innovacio La Salle

Pecha Kucha Night Barcelona

Pimec

Secartys

SECOT

Sector Urbanisme Ajuntament de Barcelona
Universitat de Barcelona- Fundaci6 Bosch i Gimpera
Universitat Politecnica de Catalunya - Programa Innova
Universitat Pompeu Fabra - IDEC

VAE. Voluntaris en Assessoria Empresarial
Venturepreneurs’ Organization
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Relacid de ponents

Relaci6 de ponents

Ahlvarsson, Ola. Fundador Result

Ahtisaari, Marko. Dopplr

Alemany, Lluisa. ESADE

Armengol, Jordi. Cooked in Barcelona

Assens, Jordi. EADA

Bain, Malcolm. Id Law Partners

Barceld, Montse. Trial Form Support (TFS)
Basté, Jordi. Periodista

Bermejo, Alberto. Tres Tintas Barcelona
Bermejo, Dani. Tres Tintas Barcelona
Bermejo, Jaume. Tres Tintas Barcelona
Bermejo, Mitos. Tres Tintas Barcelona

Blanco, Carlos. Grup ITNet

Bodner, Manfred. Bwin

Bonachera, M.A. AB-Biotics i Sevibe Cells
Bonavia, Marc. SitMobile

Bucksch, Rickard. UAB

Calvifio, Pere. UPF

Calvo, Marfa. Ashoka Espafia

Casajoana, Xavier. VozTelecom

Cases, Lidia. Centre de Patents de la Universitat de Barcelona
Castellon, Albert. Moritz

Clariana, Toni. Magma Disseny

Coll-Vinent, Elisabet. Cambra de Comerg¢ de Barcelona
Comas, Isabel. Barcelona Activa

Contreras, Raul. IUNA

Chamorro, Juan Manuel. ISM-ESIC Barcelona
De Llanos, Emma. EADA

De Toca, Joaquim. Muji Espafia

Delespesse, Philippe. Inteligencia Creativa
D’Espona, Alex. BANC

Duarte, Salvador. CTAC-UGT

Esteva, Rosa. Grupo Tragaluz

Fernandez, Alex. PIMEC

Galli, Marcel. MG-ACTICOM

Garcia, David. Quimera Project

Garcia, Raul. Institut de Ciencia i Tecnologia Ambiental de la UAB
Gassmann, Daniel. AECI

Gatell, Ramon. MicroBank

Gibelalde, Alexander. Google

Giralt, Antoni. Mercat Alternatiu Borsari
Glaenzer, Stefan. Business angel

Gorne, Peter. Piratebay

Gracia, Enric. XOP — Conserves de Ponent
Granado, Pedro. ENISA

Imbernol, Eduard. AVALIS

Jordi, Lourdes. UB. Fundaci6 Bosch i Gimpera
Laserna, Toni. DLM Solutions

Leyden, Tom. Sun Microsystems

Lund, Morten. Inversor de Skype

Mac, Fearghal. Lenovo

Martin, Alejandro. ISM-ESIC Barcelona
Martinez, Carles. Institut de Ciéncia i Tecnologia Ambiental de la UAB
Martinez, Jaume. Easy Cut

Menini, Davide. Col-legi d’Agents Comercials de Barcelona
Miralles, Xavier. Davantis

Mird, Miquel. Ara_Coop

Munne, Ricard. Lipotec

Navarro , Moisés. IBM Global Services Espanya
Nueno, Pedro. IESE Business School



Oliver, Jordi. Institut de Ciencia i Tecnologia Ambiental de la UAB
Pareras, Lluis. Col.legi Oficial de Metges de Barcelona
Parrilla, Diego. Abiquo

Perez-Tenessa, Javier. eDreams

Pont, Xavier. Departament d’Economia i Finances, Generalitat de Catalunya
Puig, Pere J. FESALC

Rasero, Agatha. BCD, Barcelona Centre de Disseny
Recolons, Guillem. Lateral Consulting

Rex, Josep M. EUNCET

Rico, Elena. Caixa Capital Risc

Roca, Genis. RocaSalvatella

Rodriguez, Jean Claude. CAF

Rodriguez, Lluis. Direccié General d’Economia Cooperativa i Creacié d’Empreses
Rosentall, Wyatt. Inversor privat

Roure, Juan. IESE Business School

Salazar, Isabel. Google

Sanchez, Carlos. X-Ray

Sanchez, Josep Lluis. Infonomia

Sancho, Alvaro. Instituto de Empresa

Sanjuén, Eugenia. Cambra de Comerg de Barcelona
Segurado, Juan Luis. IESE Business School

Sixto, Victor Manuel. Grupo Proxecte S.L.

Solé, Maria Lluisa. Col-legi de Pol litdlegs i Sociolegs
Subirats, Xavi. Cooked in Barcelona

Tarruella, Tomas. Grupo Tragaluz

Torras, Helena. Abiquo

Torrecilla, Carles. ESADE

Torres, Jordi. Universitat Politécnica de Catalunya (UPC)
Torres, Pep. Stereonoise

Valdés, Pau. Nakami Agencia Creativa

Valls, Josep Francesc. ESADE

Varsavsky, Martin. Fundador de FON, Jazztel...

Vinaixa, Jordi. ESADE
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Palau de Congressos de Catalunya
Av. Diagonal, 661-671
08028 - Barcelona

< Metro: Linia 3 (Zona Universitaria)

[E] Autobusos: Linies 7, 33, 54, 60, 67, 68, 74, 75,
113,167, L14, L97

B Trambaix: Linia 1 (Zona Universitaria)

M L'accés a qualsevol de les activitats del Dia de FEmprenedor
requereix la preinscripcio.

M La preinscripcio es realitza a través de la web del Dia de
'Emprenedor a www.barcelonanetactiva.com/dia.

W L'accés a les conferéncies i tallers es realitza en funcio de
les places disponibles. La preinscripcié no garanteix en cap
cas l'accés a aquestes activitats, pero permet a I'organitzacio
preveure la capacitat optima de les sales en funcié del nombre
de persones preinscrites. Aixi doncs, us recomanem que us
presenteu davant la sala uns quinze minuts abans de l'inici
previst de la sessi6.

H Totes les activitats del Dia de 'Emprenedor son gratuites.

M Dina amb...: Si vols aprofitar el temps per a dinar mentre assis-
teixes a aquesta activitat, posem a la teva disposici6 un picnic
especial al preu de 10 euros. Podras comprar el tiquet per al
picnic en el mateix Palau de Congressos, en els punts identifi-
cats com a “Dina amb...”.

M En el cas que els ponents hagin informat a I'organitzacio de
idioma en qué realitzaran la presentacid, n’informarem a la
web. En la resta de casos, queda al criteri del ponent I'idioma
en que realitzara la presentacié (generalment, catala o
castella).

M SIME Barcelona es realitzara integrament en angles.

La informacié permanentment actualitzada del programa del
Dia de 'Emprenedor esta disponible a la pagina web:
www.barcelonanetactiva.com/dia






